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Цель освоения практики: 
Целью практики по получению первичных профессиональных умений и 

навыков является закрепление и углубление знаний, полученных обучающимися в 
процессе теоретического обучения, развитие деловых, организаторских и личностных 
качеств для эффективного осуществления обучающимися научной деятельности, 
закрепление необходимых умений, навыков и опыта научной работы по выбранному 
направлению подготовки. 

Задачами практики являются: 
 закрепление и углубление теоретических знаний, полученных студентами в процессе 

теоретического обучения; 
 расширение профессионального кругозора студентов; 
 практическое применение полученных теоретических знаний; 
 сбор, систематизация и обобщение практического материала для использования в 

различных видах учебных заданий в соответствии с учебным планом;  
 
План курса: 
Практика по получению первичных профессиональных умений и навыков включает 

в себя 4 основные этапа: 
Этап 1. Подготовительный: Изучение нормативных документов по теме 

исследования. Изучение основной и дополнительной литературы по дисциплине. 
Этап 2. Исследовательский: Сбор, анализ и оценка информации о текущем состоянии 

объекта исследования. 
Этап 3. Отчётный: Подготовка отчёта по практике. 
 
Формы текущего контроля и промежуточной аттестации: 
Формы текущего контроля успеваемости: отчёт о прохождении практики по 

получению первичных профессиональных умений и навыков 
Форма промежуточной аттестации, отражающая формирование компетенции на 

уровне данной дисциплине: 2 семестр – зачёт с оценкой. 
 

Основная литература: 
1. Моргунов В.И. Международный маркетинг [Электронный ресурс]: учебник для 

бакалавров/ В.И. Моргунов, С.В. Моргунов— Электрон. текстовые данные.— М.: Дашков 
и К, 2015.— 182 c.— Режим доступа: 
http://www.iprbookshop.ru.ezproxy.ranepa.ru:3561/52268.html.— ЭБС «IPRbooks». 

2. Акулич И.Л. Международный маркетинг [Электронный ресурс]: учебник/ И.Л. 
Акулич— Электрон. текстовые данные.— Минск: ТетраСистемс, Тетралит, 2014.— 512 
c.— Режим доступа: http://www.iprbookshop.ru.ezproxy.ranepa.ru:3561/28128.html.— ЭБС 
«IPRbooks». 
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3. Санжаровский К.В. Международный маркетинг [Электронный ресурс]: учебное 
пособие/ К.В. Санжаровский, М.А. Шемчук— Электрон. текстовые данные.— Кемерово: 
Кемеровский технологический институт пищевой промышленности, 2014.— 113 c.— 
Режим доступа: http://www.iprbookshop.ru.ezproxy.ranepa.ru:3561/61268.html.— ЭБС 
«IPRbooks». 

4. Государственное регулирование национальной экономики [Электронный ресурс]: 
учебное пособие/ Р.Г. Мумладзе [и др.].— Электрон. текстовые данные.— М.: Русайнс, 
2016.— 243 c.— Режим доступа: 
http://www.iprbookshop.ru.ezproxy.ranepa.ru:3561/61604.html.— ЭБС «IPRbooks». 

5. Пиньковецкая Ю.С. Государственное регулирование и поддержка развития 
предпринимательства [Электронный ресурс]: учебное пособие/ Ю.С. Пиньковецкая— 
Электрон. текстовые данные.— М.: Русайнс, 2015.— 244 c.— Режим доступа: 
http://www.iprbookshop.ru.ezproxy.ranepa.ru:3561/48880.html.— ЭБС «IPRbooks». 

6. Накарякова В.И. Основы внешнеэкономической деятельности [Электронный 
ресурс]: учебное пособие/ В.И. Накарякова— Электрон. текстовые данные.— Саратов: 
Вузовское образование, 2016.— 306 c.— Режим доступа: 
http://www.iprbookshop.ru.ezproxy.ranepa.ru:3561/50623.html.— ЭБС «IPRbooks». 

7. Ксенофонтова Е.М. Основы внешнеэкономической деятельности [Электронный 
ресурс]: учебное пособие/ Е.М. Ксенофонтова— Электрон. текстовые данные.— СПб.: 
Интермедия, 2015.— 196 c.— Режим доступа: 
http://www.iprbookshop.ru.ezproxy.ranepa.ru:3561/47676.html.— ЭБС «IPRbooks». 

8. Решетова И.С. Теоретико-методологические основы деловых переговоров в сфере 
международных отношений [Электронный ресурс]: учебное пособие/ И.С. Решетова— 
Электрон. текстовые данные.— Ставрополь: Северо-Кавказский федеральный университет, 
2014.— 125 c.— Режим доступа: 
http://www.iprbookshop.ru.ezproxy.ranepa.ru:3561/63018.html.— ЭБС «IPRbooks». 

9. Шевелева О.В. Организация ведения переговоров [Электронный ресурс]: учебное 
пособие/ О.В. Шевелева— Электрон. текстовые данные.— М.: Советский спорт, 2014.— 
304 c.— Режим доступа: http://www.iprbookshop.ru.ezproxy.ranepa.ru:3561/40794.html.— 
ЭБС «IPRbooks». 

10. Джеффри Оуэн Кац Энциклопедия торговых стратегий [Электронный ресурс]/ 
ОуэнКац Джеффри, Л.Маккормик Донна— Электрон. текстовые данные.— М.: Альпина 
Паблишер, 2016.— 394 c.— Режим доступа: 
http://www.iprbookshop.ru.ezproxy.ranepa.ru:3561/41529.html.— ЭБС «IPRbooks». 

11. Михайлова К.Ю. Международные деловые переговоры [Электронный ресурс]: 
учебное пособие/ К.Ю. Михайлова, А.В. Трухачев— Электрон. текстовые данные.— 
Ставрополь: Ставропольский государственный аграрный университет, АГРУС, 2013.— 368 
c.— Режим доступа: http://www.iprbookshop.ru.ezproxy.ranepa.ru:3561/47314.html.— ЭБС 
«IPRbooks». 

12. Алексеев Г.В. Защита интеллектуальной собственности [Электронный ресурс]: 
учебное пособие/ Г.В. Алексеев— Электрон. текстовые данные.— Саратов: Вузовское 
образование, 2013.— 156 c.— Режим доступа: 
http://www.iprbookshop.ru.ezproxy.ranepa.ru:3561/16897.html.— ЭБС «IPRbooks». 

13. Защита интеллектуальной собственности [Электронный ресурс]: учебник для 
бакалавров/ И.К. Ларионов [и др.].— Электрон. текстовые данные.— М.: Дашков и К, 
2016.— 256 c.— Режим доступа: 
http://www.iprbookshop.ru.ezproxy.ranepa.ru:3561/60403.html.— ЭБС «IPRbooks». 

14. Борщев В.Я. Защита интеллектуальной собственности [Электронный ресурс]: 
учебное пособие/ В.Я. Борщев— Электрон. текстовые данные.— Тамбов: Тамбовский 
государственный технический университет, ЭБС АСВ, 2014.— 81 c.— Режим доступа: 
http://www.iprbookshop.ru.ezproxy.ranepa.ru:3561/64085.html.— ЭБС «IPRbooks». 
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