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1. Перечень планируемых результатов обучения по дисциплине, соотнесенных с 

планируемыми результатами освоения программы 
 

 
1.1. Дисциплина Б1.В.27 Юриспруденция (Jurisprudence and Legal Theory) 

обеспечивает овладение следующими компетенциями с учетом этапа: 
 

Код 
компетенции 

Наименование 
компетенции 

Код этапа освоения 
компетенции 

Наименование этапа 
освоения компетенции 

УК ОС-10 Способность 
использовать основы 
правовых знаний в 
различных сферах 
деятельности 

УК ОС-10.1 Способен оценить реальное 
состояние правопорядка, 
правосудия с позиций 
законности, общего уровня 
правовой культуры в 
обществе. 

ПК-8 Владение навыками 
документального 
оформления решений 
в управлении 
операционной 
(производственной) 
деятельности 
организаций при 
внедрении 
технологических, 
продуктовых 
инноваций или 
организационных 
изменений 

ПК-8.1 Знание основ 
документального 
оформления решений в 
управлении операционной 
(производственной) 
деятельности торговых 
организаций при внедрении 
технологических, 
продуктовых инноваций 
или организационных 
изменений в области 
организации, технологии и 
проектирования торгово-
технологических процессов 

 
1.2.  В результате освоения дисциплины у студентов должны быть сформированы: 
 

ОТФ/ТФ 
(при наличии 

профстандарта)/ 
профессиональные 

действия 

Код этапа 
освоения 

компетенции 

Результаты обучения 

 УК ОС-10.1 На уровне знаний: 
- на знаниях о взаимосвязи государства и права, 
их роли в жизни современного общества; о 
юридической силе различных источников права 
и механизме их действия; об основных отраслях 
российского права; о содержании основных прав 
и свобод человека; об органах, осуществляющих 
государственную власть и государственное 
управление в РФ; об основных положениях 
Конституции РФ. 
На уровне умений: 
- на умениях правильно, с позиций морали и 
этики, оценивать влияние законоположений на 
реальную жизнь; ставить общесоциальные, 
профессиональные цели выше личных 
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интересов, предрассудков и предубеждений; 
отстаивать свою принципиальную, основанную 
на нормах права, морали и этики 
профессиональную позицию; находить и 
правильно выбирать законоположения, 
непосредственно относящиеся к тому виду 
деятельности, который нуждается в правовой 
оценке и регулировании. 
На уровне навыков: 
- получение и сбор значимой для принятия 
правового решения  информации; поиска и 
выбора законоположений, непосредственно 
относящихся к ситуациям,  нуждающимся в 
правовой оценке, регулировании; установления 
субординации правовых норм, регулирующих 
различные аспекты социальной деятельности; 
работы с дополняющими законодательство 
материалами, содержащими официальное 
толкование законов и подзаконных нормативных 
актов;  написания юридических документов. 

07.002 
ОТФ: 
Информационно-
аналитическая и 
организационно-
административная 
поддержка 
деятельности 
руководителя 
организации*. 
ТФ: 
Составление и 
оформление 
управленческой 
документации. 

ПК-8.1 На уровне знаний: 
-происхождение, существующая логика, теории, 
концепции и функции глобальных институтов. 
-происхождение и формирование современного 
международного академического корпуса 
На уровне умений: 
-оценить политические и правовые аспекты 
глобальных организаций 
-управлять различиями в использовании 
латинского и греческого корпусов в 
естественных, технических и социальных 
контекстах. 
-управлять различными реестрами и жанрами 
академического английского. 
На уровне навыков: 
-умение использовать основания и / или зоны 
конфликтов, влияющих на многостороннее 
сотрудничество. 
-критически и теоретически мыслить о 
динамических ролях глобальных институтов в 
мировой политике, которые накладывают 
последствия на страны и граждан мира 
-освоить активное использование 
соответствующей академической лексики в 
письменной форме 

 
2. Объем и место дисциплины в структуре ОП ВО 

Объем дисциплины 
 

Объем дисциплины: 108/3 81/3 
Контактная работа: 58/43,5 
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Лекции 28/21 
Лабораторные работы  
Практические занятия 28/21 
Самостоятельная работа 14/10,5 

 
Место дисциплины в структуре ОП ВО 

индекс и наименование дисциплины: Б1.В.27 Юриспруденция (Jurisprudence and 
Legal Theory) 

 
курс(ы), семестр(ы) или триместр(ы) ее освоения в соответствии с учебным планом: 

1 курс, 2 семестр 
 
дисциплины, которые преподаются до реализации данной дисциплины: -  

     
дисциплины, для который реализуемая дисциплина служит опорой:  
Б1.В.17 Навыки письма и аналитика (Critical Writing and Analytical Skills)  

 Б1.В.19 Социологические исследования в менеджменте (Sociological research in 
management)  

Б2.В.03(Пд) Преддипломная практика (Pre-graduation intership)    
 
форма(ы) промежуточной аттестации в соответствии с учебным планом: Экзамен 

Регламент распределения видов работ по дисциплине с ДОТ  

Данная дисциплина реализуется c применением дистанционных образовательных 
технологий (ДОТ). Распределение видов учебной работы, форматов текущего контроля 
представлены в таблице:  

Вид учебной работы Формат проведения 
Лекции С частичным применением ДОТ 
Практические занятия С частичным применением ДОТ 
Самостоятельная работа С частичным применением ДОТ 
Промежуточная аттестация С частичным применением ДОТ 
Формы текущего контроля Формат проведения 
Опрос С частичным применением ДОТ 
Диспут С частичным применением ДОТ 
Кейс С частичным применением ДОТ 

 
Доступ к системе дистанционных образовательных осуществляется каждым 

обучающимся самостоятельно с любого устройства на портале: https://lms.ranepa.ru. 
Пароль и логин к личному кабинету / профилю предоставляется студенту в деканате.  

Все формы текущего контроля, проводимые в системе дистанционного обучения, 
оцениваются в системе дистанционного обучения. Доступ к видео и материалам лекций 
предоставляется в течение всего семестра. Доступ к каждому виду работ и количество попыток на 
выполнение задания предоставляется на ограниченное время согласно регламенту дисциплины, 
опубликованному в СДО. Преподаватель оценивает выполненные обучающимся работы не позднее 
14 рабочих дней после окончания срока выполнения. 

 
3. Содержание и структура дисциплины  

 
Очная форма обучения 
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№ п/п 

  
  

Наименование тем 
(разделов), 

  
  

Объем дисциплины (модуля), час. Форма 
текущего  
контроля 

успеваемости**, 
промежуточной 

аттестации* 
  
  

Всего 
  

Контактная работа 
обучающихся с 
преподавателем 

по видам учебных занятий 

СР 
  

Л/ЭО, 
ДОТ* 

ЛР/ ЭО, 
ДОТ* 

ПЗ/ ЭО, 
ДОТ* 

КС
Р 

Тема 1 Understanding the 
Law 
Понимание Закона 

 
4/3 

 

4/3 

 
2/1
,5 

Д 

Тема 2 International 
Commercial 
Dispute Resolution 
Разрешение 
международных 
коммерческих 
споров 

 

2/1,5 

 

2/1,5 

 

2/1
,5 

Д 

Тема 3 Civil Rights and 
Obligations 
Гражданские права 
и обязанности 

 

4/3 

 

4/3 

 

2/1
,5 

Д, К 

Тема 4 International Sale 
of Goods 
Международная 
продажа товаров 

 

4/3 

 

4/3 

 

2/1
,5 

Д, К 

Тема 5  Financing 
Instruments 
Инструменты 
финансирования 

 

4/3 

 

4/3 

 

2/1
,5 

Д, К 

Тема 6  Strategies for 
Doing Business 
Globally 
Стратегии ведения 
бизнеса в 
глобальном 
масштабе 

 

6/4,5 

 

6/4 

 

2/1
,5 

Д, О 

Тема 7 Services and 
Labour 
Услуги и труд 

 
4/3 

 

4/3 

 
2/1
,5 

Д, К 

Промежуточная 
аттестация 

  
 

 
 

 Экзамен 

Всего: 108/3 
81/3 

28/21 
 

28/21 
 

14/
10,
5 

36/27 

 
*Примечание – опрос (О), кейс (К), диспут (Д). 

 
 
 

Содержание дисциплины  
 

№  Наименование темы Содержание темы  
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№  Наименование темы Содержание темы  

Тема 1 Understanding the Law 
Понимание Закона 

Understanding of basic legal concepts, the legal 
system structure and the interaction among 
different legal systems in the World. 
 
Понимание основных правовых концепций, 
структуры правовой системы и 
взаимодействия различных правовых систем 
в мире. 

Тема 2 International 
Commercial Dispute 
Resolution 
Разрешение 
международных 
коммерческих споров 

Knowledge of the different resources to solve 
legal conflicts, the pros and cons of each one of 
them, as well as the rules to establish 
jurisdiction and the governing law 
 
Знание различных ресурсов для разрешения 
юридических конфликтов, плюсов и 
минусов каждого из них, а также правил 
установления юрисдикции и применимого 
права 

Тема 3 Civil Rights and 
Obligations 
Гражданские права и 
обязанности 

Understanding the role of Civil Law as 
foundation of the legal system. Practical 
approach to the basic institutions and 
development of legal reasoning 
 
Понимание роли гражданского права как 
основы правовой системы. Практический 
подход к основным институтам и развитию 
юридической аргументации 

Тема 4 International Sale of 
Goods 
Международная 
продажа товаров 

Apply the knowledge about contract law to the 
sale contract. Analysis of the UN International 
Convention on the International Sale of Goods, 
with continuous reference to those elements 
adopted from Civil and Common law systems. 
International regulation of the formation, 
performance, breach and remedies for this 
contract. 
Применяйте знания о договорном праве к 
договору купли-продажи. Анализ 
Международной конвенции ООН о 
международной купле-продаже товаров с 
постоянными ссылками на элементы, 
заимствованные из систем гражданского и 
общего права. Международное 
регулирование заключения, исполнения, 
нарушения и средств правовой защиты по 
этому контракту 
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№  Наименование темы Содержание темы  

Тема 5 Financing Instruments 
Инструменты 
финансирования 

Understanding of the most common means of 
payment in the international trade, analyzing 
pros and cons of each one of them, depending 
on the concrete circumstances (parties, market 
geopolitics, etc.) 
 
Понимание наиболее распространенных 
платежных средств в международной 
торговле, анализ плюсов и минусов каждого 
из них в зависимости от конкретных 
обстоятельств (стороны, геополитика рынка 
и т. д.) 

Тема 6 Strategies for Doing 
Business Globally 
Стратегии ведения 
бизнеса в глобальном 
масштабе 

General view of the alternatives available to ge 
into new markets, analyzing their main features 
and potential advantages or disadvantages, 
depending on the concrete business and market. 
 
Общий обзор альтернатив, доступных для 
выхода на новые рынки, с анализом их 
основных характеристик и потенциальных 
преимуществ или недостатков, в 
зависимости от конкретного бизнеса и 
рынка. 

Тема 7 Services and Labour 
Услуги и труд 

Understanding of the specifics of Labour law, 
whose knowledge to a major or minor extent is 
necessary for executives. Most relevant aspects 
of Labour International Law are covered. 
 
Понимание специфики трудового 
законодательства, знание которого в 
значительной или меньшей степени 
необходимо руководству. Охватываются 
наиболее важные аспекты международного 
трудового права. 

 
4. Материалы текущего контроля успеваемости обучающихся и  

фонд оценочных средств промежуточной аттестации по дисциплине 
 

4.1. Формы и методы текущего контроля успеваемости, обучающихся и 
промежуточной аттестации. 
 

4.1.1. В ходе реализации дисциплины (индекс, наименование) используются 
следующие методы текущего контроля успеваемости обучающихся: 
 
При проведении занятий лекционного типа: диспут 
 
при проведении занятий семинарского типа: опрос, кейс, диспут. 
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4.1.2. Экзамен (зачет) проводится с применением следующих методов (средств): 
 
Письменный экзамен 
 

4. 2. Материалы текущего контроля успеваемости обучающихся. 
 
Topic 1. Understanding the Law 
Тема 1. Понимание Закона 
Contract law. Cases 
Договорное право. Кейсы 
 
1. John puts an ad in the newspaper stating that he wants to sell his car for £ 800. Tom goes to 
John ́s home and tells him that he is interested in buying the car. After looking at it, Tom hands 
John £ 800 in cash, which John puts in his pocket. Just then, Paul drives up and tells John that 
he’ll give him £ 1000 for the truck. John hands Tom his £ 800 back and sells the truck to Paul. 
Tom sues John for breach of contract. (Джон помещает объявление в газету о том, что хочет 
продать свою машину за 800 фунтов стерлингов. Том идет к Джону домой и говорит ему, 
что он заинтересован в покупке машины. Посмотрев на нее, Том передает Джону 800 
фунтов наличными, которые Джон кладет в карман. В это время подъезжает Пол и говорит 
Джону, что даст ему 1000 фунтов стерлингов за грузовик. Джон возвращает Тому его 800 
фунтов стерлингов и продает грузовик Полу. Том подает на Джона в суд за нарушение 
контракта) 
 
The judge should rule in favour of John or Tom? Why? 
Судья должен вынести решение в пользу Джона или Тома? Зачем? 
 
2. Alex answers the telephone and listens to a solicitor make a five-minute sales pitch for “B&B 
Gardening Services”. Alex responds, “No, thank you,” and hangs up. Two days later, Alex 
returns home from work to find a crew gardening in his yard and an envelope with a bill for $200 
posted on the door. When Alex tells “B&B” representative that he never asked for this service, 
“B&B” responds by saying: “It looks much better, doesn’t it? You got the service, you should 
pay for it.” John agrees that the work was of good quality, but refuses to pay for it. He is later 
served with a summons to appear in magistrate court because of this dispute. 
The judge should rule in favour of “B&B” or Alex? Why? (Алекс отвечает на телефонные 
звонки и слушает, как адвокат делает пятиминутную коммерческую презентацию «B&B 
Garnding Services». Алекс отвечает: «Нет, спасибо» и кладет трубку. Два дня спустя Алекс 
возвращается домой с работы и обнаруживает, что у него во дворе садоводство, а на двери 
висит конверт со счетом на 200 долларов. Когда Алекс говорит представителю «B&B», что 
он никогда не просил об этой услуге, «B&B» отвечает: «Выглядит намного лучше, не так 
ли? У тебя есть услуга, ты должен за нее заплатить». Джон соглашается, что работа была 
хорошего качества, но отказывается платить за нее. Позже ему вручили повестку в суд в 
связи с этим спором. Судья должен вынести решение в пользу «B&B» или Алекса? 
Зачем?) 
 
3. Steve owns a shop. Anna wishes to buy the shop. Steve and Anna enter a contract of sale. Two 
hours later Steve enters a contract to sell to David, an innocent third party. In implement of this 
second contract a conveyance [1] is delivered to Benjamin. Benjamin registers it. This transfers 
the real right of ownership of the local shop from Edward to Benjamin. (Стив владеет 
магазином. Анна желает купить магазин. Стив и Анна заключают договор купли-продажи. 
Два часа спустя Стив заключает контракт на продажу Дэвиду, невиновной третьей 
стороне. Во исполнение этого второго контракта Бенджамину доставлено транспортное 
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средство [1]. Бенджамин регистрирует это. Это передает реальное право собственности на 
местный магазин от Эдварда Бенджамину) 
 
Topic 2. International Commercial Dispute Resolution 
Тема 2. Разрешение международных коммерческих споров 
 
Cases. UNIT I  
Кейсы. БЛОК I 
 
1. John, CEO of a company in the field of aviation, hired a new engineer, Alex, to work on a 
particular project. Alex said that he hadn’t signed any nondisclosure agreement with his previous 
company and consequently was not under any obligations of nondisclosure secret information of 
the company he had worked for. Does he have an obligation not to disclose it to others? Is it a 
legal obligation, an ethical obligation or both? (slide 3) (Джон, генеральный директор 
компании в области авиации, нанял нового инженера Алекса для работы над конкретным 
проектом. Алекс сказал, что он не подписывал никаких соглашений о неразглашении со 
своей предыдущей компанией и, следовательно, не имел никаких обязательств о 
неразглашении секретной информации компании, в которой он работал. Обязан ли он не 
раскрывать это другим? Это юридическое обязательство, этическое обязательство или и 
то, и другое? (слайд 3)) 
 
2. You are transporting a seriously injured person in a car at night and arrive at a red traffic light 
and there is clearly no traffic: Would you really stop or cross carefully? Would it be legal? And 
ethical? (Вы везете тяжелораненого в машине ночью и прибываете на красный светофор, а 
движения явно нет: вы действительно остановитесь или осторожно перейдете? Было бы 
это законно? А этично?) 
 
3. Please, have a look at slide 4 and try to make any comment on this situation: Hotels Resist 
Having Defibrillators (Wall Street Journal headline) AEDs are automated external defibrillators, 
about the size of a laptop, and they can automatically restart a heart after a heart attack after a 
sudden cardiac arrest. A public-access defib program found that 74% of cardiac-arrest victims 
who received AED treatment survived, while only 4% survived waiting for paramedics without 
AED use. So given this impressive research, why do hotels resist having defibrillators when they 
can have such a positive impact? The answer is that hotels worry, according to Wall Street 
Journal, that if they have the devices they could be sued for failing to have enough units, failing 
to put them in the right places. (Пожалуйста, посмотрите слайд 4 и попытайтесь 
прокомментировать эту ситуацию: Отели сопротивляются наличию дефибрилляторов 
(заголовок Wall Street Journal) AED - это автоматические внешние дефибрилляторы 
размером с ноутбук, и они могут автоматически перезапускать сердце. после сердечного 
приступа после внезапной остановки сердца. Программа дефибрилляции в открытом 
доступе показала, что 74% жертв остановки сердца, получивших лечение AED, выжили, в 
то время, как только 4% выжили в ожидании медработников без использования AED. 
Итак, учитывая это впечатляющее исследование, почему отели сопротивляются установке 
дефибрилляторов, если они могут оказать такое положительное влияние? Ответ 
заключается в том, что, согласно Wall Street Journal, отели беспокоятся о том, что, если у 
них есть устройства, на них могут быть предъявлены иски из-за того, что они не имеют 
достаточного количества единиц или не помещают их в нужные места) 
 
Topic 3. Civil Rights and Obligations 
Тема 3. Гражданские права и обязанности 
Cases UNIT 3  
Кейсы БЛОК 3 
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1. Please, read this case and answer to the following questions: 
1. Прочтите этот кейс и ответьте на следующие вопросы: 
 
http://www.nisarlaw.com/blog/2013/june/prince-settled- contract-dispute- with-perfume- com/ 
Can you explain what different types of damages can be sought out by the claimant? What are 
the criteria followed by the courts when deciding which one of them should be awarded? Do you 
think in this case “specific performance” could be one of the available remedies? Why? (Можете 
ли вы объяснить, какие виды возмещения ущерба может требовать истец? Каким 
критериям руководствуются суды при решении, какой из них должен быть присужден? 
Как вы думаете, в этом случае «конкретная производительность» может быть одним из 
доступных средств защиты? Зачем?) 
 
2. Please, find out what happened in the case “Spice Girls v Aprilla” What are the elements of 
misrepresentation? Are they present in this case? What´s the difference between 
misrepresentation and mistake? (Узнайте, что произошло по делу «Spice Girls v Aprilla». 
Какие элементы искажения фактов? Присутствуют ли они в этом случае? В чем разница 
между искажением фактов и ошибкой?) 
 
3. Mr. Brown applied for a job as headmaster and the school managers decided to appoint him. 
One of them, acting without authority, told Mr. Brown he had been accepted. Later the managers 
decided to appoint someone else. Then Mr. Brown brought an action alleging that by breach of a 
contract to employ him he had suffered damages in loss of salary. Do you think the court should 
grant those damages to Mr. Brown? (Г-н Браун подал заявление о приеме на работу в 
качестве директора школы, и директора школы решили его назначить. Один из них, 
действуя без полномочий, сказал мистеру Брауну, что его приняли. Позже менеджеры 
решили назначить кого-нибудь еще. Затем г-н Браун подал в суд, утверждая, что в 
результате нарушения контракта о найме он понес убытки в виде потери заработной 
платы. Как вы думаете, должен ли суд возместить ущерб мистеру Брауну?) 
 
4. Which are the criteria followed by the court in the case Lifeguards Africa v Raubenheimer 
(attached) to determine if a statement amounts to a term of the contract or to a representation? 
(Каким критериям руководствуется суд в деле Lifeguards Africa v Raubenheimer 
(прилагается), чтобы определить, соответствует ли заявление сроку контракта или 
представлению?) 
 
5. Andrew and Patrick, his friend, decided to go for lunch on Sunday to a small village at 15 kms 
from London. Patrick did not come for lunch, and this resulted in the waste of Andrew´s time. 
Can Andrew compel Patrick to pay for damages? Why? (Эндрю и Патрик, его друг, решили 
пообедать в воскресенье в небольшой деревне в 15 км от Лондона. Патрик не пришел на 
обед, и это привело к потере времени Эндрю. Может ли Эндрю заставить Патрика 
возместить ущерб? Зачем?) 
 
Topic 4. International Sale of Goods 
Тема 4. Международная продажа товаров 
 
1. Buyer received a letter in her email on January 1 offering to sell Buyer 5000 widgets for 30 € 
a piece. Seller´s letter closed with the following statement: “I know that this offer is so attractive 
that I will assume that you accept it unless I hear otherwise by January 31”. Buyer did not reply. 
Seller shipped the widgets on February 1. What are Buyers´s responsibilities under the CISG? 
(Покупатель получил письмо по электронной почте 1 января, в котором предлагалось 
продать Покупателю 5000 виджетов по 30 евро за штуку. Письмо продавца заканчивалось 
следующим утверждением: «Я знаю, что это предложение настолько привлекательно, что я 
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предполагаю, что вы его примете, если я не узнаю иное до 31 января». Покупатель не 
ответил. Продавец отгрузил виджеты 1 февраля. Каковы обязанности Покупателя в 
соответствии с КМКПТ?) 
 
Silence is not acceptance. This means that there was no contract and buyer has no responsibility. 
Молчание - это непринятие. Это означает, что контракта не было, и покупатель не несет 
ответственности. 
 
2. Buyer and Seller are located in different countries that have adopted the CISG. Buyer 
purchases a software package online that immediately downloads and renders a particular 
hardware operational (but has no express warranty). After the software is completely 
downloaded, the program does not function correctly (due to incompatibility with Buyer’s 
computer configuration). Buyer alleges that it was Seller’s responsibility to specify the required 
configuration for the program to work. Seller alleges that it was Buyer’s responsibility to check 
whether his computer was correctly configured for the program. Who do you think is correct? 
Why? (Покупатель и Продавец находятся в разных странах, которые приняли КМКПТ. 
Покупатель приобретает пакет программного обеспечения в Интернете, который 
немедленно загружает и приводит в действие конкретное оборудование (но не имеет явной 
гарантии). После полной загрузки программного обеспечения программа не работает 
должным образом (из-за несовместимости с конфигурацией компьютера Покупателя). 
Покупатель утверждает, что ответственность за определение необходимой конфигурации 
для работы программы лежит на Продавце. Продавец утверждает, что Покупатель обязан 
проверить, правильно ли настроен его компьютер для работы с программой. Как вы 
думаете, кто прав? Зачем?) 
 
Rules for determining conformity (art. 35, 2): 
Правила определения соответствия (ст. 35, 2): 
 
(2) Except where the parties have agreed otherwise, the goods do not conform with the contract 
unless they. (За исключением случаев, когда стороны договорились об ином, товары не 
соответствуют условиям договора, если они): 
 
(b) are fit for any particular purpose expressly or impliedly made known to the seller at the time 
of the conclusion of the contract, except where the circumstances show that the buyer did not 
rely, or that it was unreasonable for him to rely, on the seller’s skill and judgement; 
So, as seller didn’t specify the required configuration, he made buyer think that the software is 
ok for any computer, and as buyer didn’t have any reasons not to rely on the seller’s skill the 
software does not conform with the contract. (пригодны для любой конкретной цели, прямо 
или косвенно сообщенной продавцу во время заключения договора, за исключением тех 
случаев, когда обстоятельства показывают, что покупатель не полагался или что для него 
было неразумно полагаться на навыки и рассудительность продавца; 
Таким образом, поскольку продавец не указал требуемую конфигурацию, он заставил 
покупателя думать, что программное обеспечение подходит для любого компьютера, и, 
поскольку у покупателя не было никаких причин не полагаться на навыки продавца, 
программное обеспечение не соответствует контракту) 
 
3. Seller contracted to deliver 1000 barrels of oil to Buyer for $14000. When the oil arrived, 975 
barrels complied fully with the contract description. Twenty-five were contaminated and 
unacceptable. Oil in comparable barrels was available in the local market for a price of $ 18 a 
barrel in 25 barrel lots. Seller offered not to charge the Buyer for the barrels. According to CISG 
what options has the Buyer? (Продавец заключил контракт на поставку Покупателю 1000 
баррелей нефти за 14000 долларов США. Когда нефть прибыла, 975 баррелей полностью 
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соответствовали описанию контракта. Двадцать пять были заражены и неприемлемы. 
Нефть в сопоставимых баррелях была доступна на местном рынке по цене 18 долларов за 
баррель партиями по 25 баррелей. Продавец предложил не взимать с Покупателя плату за 
бочки. Какие возможности есть у покупателя согласно КМКПТ?) 
 
4. Seller agreed to deliver three software programs to Buyer that are specially designed for 
Buyer’s business. The first was to be delivered in January, the second in February, and the third 
in March. The program delivered in January worked fine, but the one delivered in February was 
defective. It not only failed to function properly, it also made the other two programs effectively 
worthless. Seller was unable to correct the defect, and no suitable replacement could be found 
from another supplier. What CISG remedies are available to Buyer? (Продавец согласился 
поставить Покупателю три программы, специально разработанные для бизнеса 
Покупателя. Первый должен был быть доставлен в январе, второй - в феврале, а третий - в 
марте. Программа, поставленная в январе, работала нормально, но поставленная в феврале 
была неисправна. Он не только не работал должным образом, но и сделал две другие 
программы бесполезными. Продавец не смог исправить дефект, и не удалось найти 
подходящую замену у другого поставщика. Какие средства правовой защиты по КМКПТ 
доступны покупателю?) 
 
Topic 5. Financing Instruments 
Тема 5. Инструменты финансирования 
Here you are some companies planning to export their products. Could you please advise each 
one of them on the most suitable financing methods and explain why? 
Вот несколько компаний, планирующих экспортировать свою продукцию. Не могли бы 
вы посоветовать каждому из них наиболее подходящие методы финансирования и 
объяснить, почему? 
 
You should take into account the circumstances of the importing countries: political stability, 
economic growth, etc 
Вы должны учитывать обстоятельства стран-импортеров: политическую стабильность, 
экономический рост и т. д. 
 
As a reference > size of companies according to the number of employees: 
Для справки> размер компаний по количеству сотрудников: 
• Micro  1-9 
• Small  10-49 
• Medium           50-249 
• Large  + 250 
 
Topic 6. Strategies for Doing Business Globally 
Тема 6. Стратегии ведения бизнеса в глобальном масштабе 
Law Tasks  
Юридические задачи 
 
1. From this article you have to read lobbying in the European Union and in the United 
States https://en.wikipedia.org/wiki/Lobbying (Из этой статьи вы должны прочитать о 
лоббировании в Европейском Союзе и в США https://en.wikipedia.org/wiki/Lobbying) 
 
Could you explain the relationship between lobbying, law making and the crisis of 2008 in the 
USA? (Не могли бы вы объяснить связь между лоббированием, законотворчеством и 
кризисом 2008 года в США?) 
If you are interested, you can find information about the money spent by companies on lobbying 

https://en.wikipedia.org/wiki/Lobbying
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on this site: lobbyfacts.eu (Если вам интересно, вы можете найти информацию о деньгах, 
потраченных компаниями на лоббирование, на этом сайте: lobbyfacts.eu) 
 
2. Watch this video on EU Law making process: 
https://www.youtube.com/watch?v=XyNAPcBS-MI (Посмотрите это видео о процессе 
законотворчества ЕС: https://www.youtube.com/watch?v=XyNAPcBS-MI) 
 
You should be able to explain the process in general terms. (Вы должны быть в состоянии 
объяснить процесс в общих чертах) 
 
3. On slides 7 and 8 you can see the hierarchy of the legal system in the Russian Federation and 
UK. (На слайдах 7 и 8 вы можете увидеть иерархию правовой системы в Российской 
Федерации и Великобритании) 
 
What are the sources of law in UK? And in Russia? Where is it mentioned? (Каковы источники 
права в Великобритании? А в России? Где это упоминается?) 
 
4. Regarding the European Union: which are the sources of law? Is there a hierarchy among 
them? Which are the main types of EU law and what is the difference between them? (Что 
касается Европейского Союза: каковы источники права? Есть ли между ними иерархия? 
Какие основные типы законодательства ЕС и в чем разница между ними?) 
 
5. Can you write down the functions of the European Commission? What is the composition of 
the European Commission? (Можете ли вы описать функции Европейской комиссии? Каков 
состав Еврокомиссии?) 
 
6. What are the functions of the European Court of Justice? ( Каковы функции Европейского 
суда?) 

Please, find any case heard by this tribunal and explain: who was the claimant and the defendant, 
issue and outcome. (Найдите любое дело, рассмотренное этим судом, и объясните: кто был 
истцом и ответчиком, вопрос и исход) 
 
Topic 7. Services and Labour 
1. The concept of an employment contract. Types of employment contracts. A contract with a 
civil servant. Parties to the employment contract. 
2. Content of the employment contract: mandatory and additional conditions. The procedure for 
establishing additional conditions of the employment contract. 
3. General procedure for concluding an employment contract. Guarantees when concluding an 
employment contract. 
4. Documents presented when concluding an employment contract. Entry into force of the 
employment contract. Applying for a job. 
5. Test for hiring: the procedure for establishing, terms and legal consequences. Persons for 
whom a probationary period is not established. 
6. Term of the employment contract. Conclusion of an employment contract for an indefinite 
period. 
7. Characteristics of a fixed-term employment contract and its varieties. Cases of conclusion of 
fixed-term employment contracts. 
8. Changing the terms of the employment contract. Transfer to another job: concept, types, 
grounds, terms. 
9. The concept of transfer and its difference from transfer to another job. 
Тема 7. Услуги и труд 

https://www.youtube.com/watch?v=XyNAPcBS-MI
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1. Понятие трудового договора. Виды трудовых договоров. Контракт с государственным 
служащим. Стороны трудового договора.  
2. Содержание трудового договора: обязательные и дополнительные условия. Порядок 
установления дополнительных условий трудового договора. 
3. Общий порядок заключения трудового договора. Гарантии при заключении трудового 
договора.  
4. Документы, предъявляемые при заключении трудового договора. Вступление трудового 
договора в силу. Оформление приема на работу. 
5. Испытание при приеме на работу: порядок установления, сроки и правовые 
последствия. Лица, которым испытательный срок не устанавливается. 
6. Срок трудового договора. Заключение трудового договора на неопределенный срок.  
7. Характеристика срочного трудового договора и его разновидностей. Случаи заключения 
срочных трудовых договоров. 
8. Изменение условий трудового договора. Перевод на другую работу: понятие, виды, 
основания, сроки.  
9. Понятие перемещения и его отличие от перевода на другую работу. 
 

4.3. Оценочные средства для промежуточной аттестации. 
4.3.1. Формируемые компетенции 

 
Код 

компетенции 
Наименование 
компетенции 

Код этапа освоения 
компетенции 

Наименование этапа 
освоения компетенции 

УК ОС-10 Способность 
использовать основы 
правовых знаний в 
различных сферах 
деятельности 

УК ОС-10.1 Способен оценить реальное 
состояние правопорядка, 
правосудия с позиций 
законности, общего уровня 
правовой культуры в 
обществе. 

ПК-8 Владение навыками 
документального 
оформления решений 
в управлении 
операционной 
(производственной) 
деятельности 
организаций при 
внедрении 
технологических, 
продуктовых 
инноваций или 
организационных 
изменений 

ПК-8.1 Знание основ 
документального 
оформления решений в 
управлении операционной 
(производственной) 
деятельности торговых 
организаций при внедрении 
технологических, 
продуктовых инноваций 
или организационных 
изменений в области 
организации, технологии и 
проектирования торгово-
технологических процессов 

 
 

Этап освоения 
компетенции 

Показатель 
оценивания 

Критерий оценивания 

1 этап  
(код этапа: УК ОС-10.1)  
Способен оценить реальное 
состояние правопорядка, 
правосудия с позиций 
законности, общего уровня 

Дает оценку реального 
состояния правопорядка, 
правосудия, 
руководствуясь 
принципами законности, 
исходя из общего уровня 

- Оценка «отлично» 
выставляется студенту, если он 
глубоко и прочно усвоил 
программный материал, 
исчерпывающе, 
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правовой культуры в 
обществе. 

правовой культуры в 
обществе. 
 

последовательно, четко и 
логически стройно его 
излагает его на экзамене, умеет 
тесно увязывать теорию с 
практикой, свободно 
справляется с задачами, 
вопросами и другими видами 
применения знаний, причем не 
затрудняется с ответом при 
видоизменении заданий, 
использует в ответе материал 
монографической литературы, 
правильно обосновывает 
принятое решение.  
- Учебные достижения в 
семестровый период и 
результатами рубежного 
контроля демонстрируют 
высокую степень овладения 
программным материалом. 
 

1 этап (ПК-8.1) -  Знание 
основ документального 
оформления решений в 
управлении операционной 
(производственной) 
деятельности торговых 
организаций при внедрении 
технологических, 
продуктовых инноваций или 
организационных изменений в 
области организации, 
технологии и проектирования 
торгово-технологических 
процессов 
 

Обучающийся знает 
основы документального 
оформления решений в 
управлении операционной 
(производственной) 
деятельности торговых 
организаций при 
внедрении 
технологических, 
продуктовых инноваций 
или организационных 
изменений в области 
организации, технологии и 
проектирования торгово-
технологических 
процессов. 
 

- Оценка «отлично» 
выставляется студенту, если он 
глубоко и прочно усвоил 
программный материал, 
исчерпывающе, 
последовательно, четко и 
логически стройно его 
излагает его на экзамене, умеет 
тесно увязывать теорию с 
практикой, свободно 
справляется с задачами, 
вопросами и другими видами 
применения знаний, причем не 
затрудняется с ответом при 
видоизменении заданий, 
использует в ответе материал 
монографической литературы, 
правильно обосновывает 
принятое решение.  
- Учебные достижения в 
семестровый период и 
результатами рубежного 
контроля демонстрируют 
высокую степень овладения 
программным материалом. 

 
4.3.2 Типовые оценочные средства 

Law Tasks 
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Юридические задачи 
 
1. From this article you have to read lobbying in the European Union and in the United 
States https://en.wikipedia.org/wiki/Lobbying (Из этой статьи вы должны прочитать о 
лоббировании в Европейском Союзе и в США https://en.wikipedia.org/wiki/Lobbying) 
 
Could you explain the relationship between lobbying, law making and the crisis of 2008 in the 
USA? (Не могли бы вы объяснить связь между лоббированием, законотворчеством и 
кризисом 2008 года в США?) 
If you are interested, you can find information about the money spent by companies on lobbying 
on this site: lobbyfacts.eu (Если вам интересно, вы можете найти информацию о деньгах, 
потраченных компаниями на лоббирование, на этом сайте: lobbyfacts.eu) 
 
2. Watch this video on EU Law making process: 
https://www.youtube.com/watch?v=XyNAPcBS-MI (Посмотрите это видео о процессе 
законотворчества ЕС: https://www.youtube.com/watch?v=XyNAPcBS-MI) 
 
You should be able to explain the process in general terms. (Вы должны быть в состоянии 
объяснить процесс в общих чертах) 
 
3. On slides 7 and 8 you can see the hierarchy of the legal system in the Russian Federation and 
UK. (На слайдах 7 и 8 вы можете увидеть иерархию правовой системы в Российской 
Федерации и Великобритании) 
 
What are the sources of law in UK? And in Russia? Where is it mentioned? (Каковы источники 
права в Великобритании? А в России? Где это упоминается?) 
 
4. Regarding the European Union: which are the sources of law? Is there a hierarchy among 
them? Which are the main types of EU law and what is the difference between them? 
(Относительно Европейского Союза: каковы источники права? Есть ли между ними 
иерархия? Какие основные типы законодательства ЕС и в чем разница между ними?) 
 
5. Can you write down the functions of the European Commission? What is the composition of 
the European Commission? (Можете ли вы описать функции Европейской комиссии? 
Каков состав Еврокомиссии?) 
 
6. What are the functions of the European Court of Justice? (Каковы функции Европейского 
суда?) 
 
Please, find any case heard by this tribunal and explain: who was the claimant and the defendant, 
issue and outcome. (Найдите любое дело, рассмотренное этим трибуналом, и объясните: 
кто был истцом и ответчиком, вопрос и исход) 

 
Шкала оценивания. 
Показатель оценивания Критерий оценивания 

Дает оценку реального состояния 
правопорядка, правосудия, 
руководствуясь принципами законности, 
исходя из общего уровня правовой 

- Оценка «отлично» выставляется студенту, 
если он глубоко и прочно усвоил программный 
материал, исчерпывающе, последовательно, 
четко и логически стройно его излагает его на 

https://en.wikipedia.org/wiki/Lobbying
https://www.youtube.com/watch?v=XyNAPcBS-MI
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культуры в обществе. 
 

экзамене, умеет тесно увязывать теорию с 
практикой, свободно справляется с задачами, 
вопросами и другими видами применения 
знаний, причем не затрудняется с ответом при 
видоизменении заданий, использует в ответе 
материал монографической литературы, 
правильно обосновывает принятое решение.  
- Учебные достижения в семестровый период и 
результатами рубежного контроля 
демонстрируют высокую степень овладения 
программным материалом. 
 

Обучающийся знает основы 
документального оформления решений 
в управлении операционной 
(производственной) деятельности 
торговых организаций при внедрении 
технологических, продуктовых 
инноваций или организационных 
изменений в области организации, 
технологии и проектирования торгово-
технологических процессов. 
 

- Оценка «отлично» выставляется студенту, 
если он глубоко и прочно усвоил программный 
материал, исчерпывающе, последовательно, 
четко и логически стройно его излагает его на 
экзамене, умеет тесно увязывать теорию с 
практикой, свободно справляется с задачами, 
вопросами и другими видами применения 
знаний, причем не затрудняется с ответом при 
видоизменении заданий, использует в ответе 
материал монографической литературы, 
правильно обосновывает принятое решение.  
- Учебные достижения в семестровый период и 
результатами рубежного контроля 
демонстрируют высокую степень овладения 
программным материалом. 

 
Баллы  

(рейтинговой 
оценки), % 

Оценка  
 Требования к знаниям 

100-81 5, «отлично» 

− Оценка «отлично» выставляется студенту, если он 
глубоко и прочно усвоил программный материал, 
исчерпывающе, последовательно, четко и логически 
стройно его излагает его на экзамене, умеет тесно 
увязывать теорию с практикой, свободно справляется с 
задачами, вопросами и другими видами применения 
знаний, причем не затрудняется с ответом при 
видоизменении заданий, использует в ответе материал 
монографической литературы, правильно обосновывает 
принятое решение.  
− Учебные достижения в семестровый период и 
результатами рубежного контроля демонстрируют 
высокую степень овладения программным материалом. 

80-61 4, «хорошо» 

− Оценка «хорошо» выставляется студенту, если он 
твердо знает материал, грамотно и по существу излагает 
его, не допуская существенных неточностей в ответе на 
вопрос, правильно применяет теоретические положения 
при решении практических вопросов и задач, владеет 
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необходимыми навыками и приемами их выполнения. 
− Учебные достижения в семестровый период и 
результатами рубежного контроля демонстрируют 
хорошую степень овладения программным материалом. 

60-41 
3, 

«удовлетво-
рительно» 

− Оценка «удовлетворительно» выставляется 
студенту, если он имеет знания только основного 
материала, но не усвоил его деталей, допускает 
неточности, недостаточно правильные формулировки, 
нарушения логической последовательности в изложении 
программного материала, испытывает затруднения при 
выполнении практических работ. 
− Учебные достижения в семестровый период и 
результатами рубежного контроля демонстрируют 
достаточную (удовлетворительную) степень овладения 
программным материалом. 

40-0 
2, 

«неудовлет-
ворительно» 

− Оценка «неудовлетворительно» выставляется 
студенту, который не знает значительной части 
программного материала, допускает существенные 
ошибки, неуверенно, с большими затруднениями 
выполняет практические работы. Как правило, оценка 
«неудовлетворительно» ставится студентам, которые не 
могут продолжить обучение без дополнительных занятий 
по соответствующей дисциплине. 
− Учебные достижения в семестровый период и 
результатами рубежного контроля демонстрировали не 
высокую степень овладения программным материалом по 
минимальной планке. 

 
4.4 Методические материалы 

Mastering the academic discipline is accompanied by intermediate attestation of students, 
carried out in accordance with the curriculum in the form of an exam. The content of the 
assignments corresponds to the work program of the discipline and provides control over the 
formation of students' respective competencies. Students' knowledge is assessed using a written 
response. 

Освоение учебной дисциплины сопровождается промежуточной аттестацией 
студентов, проводимой в соответствии с учебным планом в форме экзамена. Содержание 
заданий соответствует рабочей программе дисциплины и обеспечивает контроль 
формирования у студентов соответствующих компетенций. Знания студентов 
оцениваются с помощью письменного ответа. 

 
Evaluation criteria for the exam answer: 
Критерии оценивания для экзаменационного ответа:  
 
Clarity: The answer should be written clearly. Ideas should be presented consistently. It is 

recommended that you write in short, clear sentences that make up clear, short paragraphs. 
Ясность: ответ должен быть написан четко. Идеи должны быть представлены 

последовательно. Рекомендуется писать короткими и понятными предложениями, 
составляющими четкие недлинные абзацы.  
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Argumentation: The answer must be clearly and coherently reasoned. It is not enough to 
list outside ideas or repeat the original material. The answer must correspond to the question 
posed. 

Аргументация: ответ должен быть четко и связно аргументированно. Недостаточно 
привести список сторонних идей или же повторить первоначальный материал.  Ответ 
должен соответствовать поставленному вопросу. 

 
Structure: The response should be structured, with a clear introduction, body and 

conclusion. Ideas should be clearly divided into paragraphs, it is necessary to observe a smooth 
logical transition from one paragraph to another. If necessary, you can make a short outline of the 
answer or a list of problems that you intend to highlight. 

Структура: ответ должен быть структурирован, он должен состоять из четкого 
введения, основной части и заключения. Идеи должны быть четко разделены на абзацы, 
необходимо соблюдать плавный логический переход от одного параграфа к другому. При 
необходимости можно составить краткий план ответа или же список проблем, которые вы 
собираетесь осветить. 

 
Conceptual Clarity: A clear understanding of the concepts under consideration should be 

shown. You should consistently move from one concept under consideration to another. You 
should correctly and carefully use the terminological apparatus associated with the concept under 
consideration. 

Концептуальная ясность: необходимо показать четкое понимание рассматриваемых 
концепций. Следует последовательно переходить от одной рассматриваемой концепции к 
другой. Следует корректно и внимательно использовать терминологический аппарат, 
связанный с рассматриваемой концепцией.  

 
Relevance of the work and limitation: when writing the examination paper, you should 

use the material related exclusively to the question in question. Failure to answer a question 
means a low grade. Be prepared to read a lot and express your thoughts as concisely as possible. 

Актуальность работы и ограничение: при написании экзаменационной работы 
следует использовать материал, связанный исключительно с затрагиваемым вопросом. 
Невозможность ответить на вопрос означает низкую оценку. Будьте готовы много читать и 
излагать свои мысли в максимально лаконичной манере.   

 
Working with sources: When preparing for the exam, you should use the maximum 

number of sources. To successfully pass the exam, you should keep a detailed summary 
throughout the year. When preparing for the exam, you should also use the following list of 
additional literature. You can discuss preparation issues with your colleagues and tutor. 

Работа с источниками: при подготовке к экзамену следует использовать 
максимальное количество источников. Для успешной сдачи экзамена следует вести 
подробный конспект в течение всего года. При подготовке к экзамену следует также 
использовать приведенный список дополнительной литературы. Вы можете обсудить 
вопросы подготовки с вашими коллегами и тьютором.     
 

5. Методические указания для обучающихся по освоению дисциплины (модуля) 
 

Lectures are held interactively. The theoretical part is related to practice, examples from the 
news are given. "Making a Law from Scratch" is a regular method used in lectures. 

Лекции проводятся в интерактивном виде. Теоретическая часть связана с практикой, 
приводятся примеры из новостей. «Создание закона с нуля» - это регулярный метод, 
используемый в лекциях. 
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The workshops will be mainly based on the case study method, which requires students to 
pre-read the material provided by the professor. This method aims to stimulate the thinking of 
students. 

Семинары будут в основном основаны на методе изучения конкретного кейса, 
который требует, чтобы студенты предварительно прочитали материал, предоставленный 
профессором. Этот метод направлен на стимулирование мышления студентов. 

 
Discussion among students also helps to assimilate the course content. 
Дискуссии между учащимися также помогают усвоить содержание курса. 

 
Mastering the academic discipline is accompanied by intermediate attestation of students, 

carried out in accordance with the curriculum in the form of an exam. The content of the 
assignments corresponds to the work program of the discipline and provides control over the 
formation of students' respective competencies. Students' knowledge is assessed using a written 
response. 

Освоение учебной дисциплины сопровождается промежуточной аттестацией 
студентов, проводимой в соответствии с учебным планом в форме экзамена. Содержание 
заданий соответствует рабочей программе дисциплины и обеспечивает контроль 
формирования у студентов соответствующих компетенций. Знания студентов 
оцениваются с помощью письменного ответа. 

 
Evaluation criteria for the exam answer: 
Критерии оценивания для экзаменационного ответа:  
 
Clarity: The answer should be written clearly. Ideas should be presented consistently. It is 

recommended that you write in short, clear sentences that make up clear, short paragraphs. 
Ясность: ответ должен быть написан четко. Идеи должны быть представлены 

последовательно. Рекомендуется писать короткими и понятными предложениями, 
составляющими четкие недлинные абзацы.  

 
Argumentation: The answer must be clearly and coherently reasoned. It is not enough to 

list outside ideas or repeat the original material. The answer must correspond to the question 
posed. 

Аргументация: ответ должен быть четко и связно аргументированно. Недостаточно 
привести список сторонних идей или же повторить первоначальный материал.  Ответ 
должен соответствовать поставленному вопросу. 

 
Structure: The response should be structured, with a clear introduction, body and 

conclusion. Ideas should be clearly divided into paragraphs, it is necessary to observe a smooth 
logical transition from one paragraph to another. If necessary, you can make a short outline of the 
answer or a list of problems that you intend to highlight. 

Структура: ответ должен быть структурирован, он должен состоять из четкого 
введения, основной части и заключения. Идеи должны быть четко разделены на абзацы, 
необходимо соблюдать плавный логический переход от одного параграфа к другому. При 
необходимости можно составить краткий план ответа или же список проблем, которые вы 
собираетесь осветить. 

 
Conceptual Clarity: A clear understanding of the concepts under consideration should be 

shown. You should consistently move from one concept under consideration to another. You 
should correctly and carefully use the terminological apparatus associated with the concept under 
consideration. 

Концептуальная ясность: необходимо показать четкое понимание рассматриваемых 
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концепций. Следует последовательно переходить от одной рассматриваемой концепции к 
другой. Следует корректно и внимательно использовать терминологический аппарат, 
связанный с рассматриваемой концепцией.  

 
Relevance of the work and limitation: when writing the examination paper, you should 

use the material related exclusively to the question in question. Failure to answer a question 
means a low grade. Be prepared to read a lot and express your thoughts as concisely as possible. 

Актуальность работы и ограничение: при написании экзаменационной работы 
следует использовать материал, связанный исключительно с затрагиваемым вопросом. 
Невозможность ответить на вопрос означает низкую оценку. Будьте готовы много читать и 
излагать свои мысли в максимально лаконичной манере.   

 
Working with sources: When preparing for the exam, you should use the maximum 

number of sources. To successfully pass the exam, you should keep a detailed summary 
throughout the year. When preparing for the exam, you should also use the following list of 
additional literature. You can discuss preparation issues with your colleagues and tutor. 

Работа с источниками: при подготовке к экзамену следует использовать 
максимальное количество источников. Для успешной сдачи экзамена следует вести 
подробный конспект в течение всего года. При подготовке к экзамену следует также 
использовать приведенный список дополнительной литературы. Вы можете обсудить 
вопросы подготовки с вашими коллегами и тьютором.     
 

6. Учебная литература и ресурсы информационно-телекоммуникационной сети 
"Интернет", включая перечень учебно-методического обеспечения для 

самостоятельной работы обучающихся по дисциплине (модулю) 
  
6.1. Основная литература.  

1.Rouzaud, Pierre-Léonard. L'impot confiscatoire : Notion et jurisprudence, Éditions Larcier, 
2016. ProQuest Ebook Central, https://ebookcentral.proquest.com/lib/ranepa-
ebooks/detail.action?docID=4570781 

2.Studies in Law, Politics, and Society, edited by Austin Sarat, Emerald Publishing Limited, 
2016. ProQuest Ebook Central, https://ebookcentral.proquest.com/lib/ranepa-
ebooks/detail.action?docID=4529654. 

 
6.2. Дополнительная литература. 

1.The Secrets of Law, edited by Austin Sarat, et al., Stanford University Press, 2012. 
ProQuest Ebook Central, https://ebookcentral.proquest.com/lib/ranepa-
ebooks/detail.action?docID=1074040. 

2.Malekian, Farhad. Jurisprudence of International Criminal Justice, Cambridge Scholars 
Publishing, 2014. ProQuest Ebook Central, https://ebookcentral.proquest.com/lib/ranepa-
ebooks/detail.action?docID=1725924. 

3.Law Without Nations, edited by Austin Sarat, et al., Stanford University Press, 2014. 
ProQuest Ebook Central, https://ebookcentral.proquest.com/lib/ranepa-
ebooks/detail.action?docID=683241. 

 
6.4. Нормативные правовые документы. 
1. Конституция (Основной Закон) Российской Федерации: [Принята общенародным 
голосованием в 1993г.] // Российская газета. – 1993. – № 248. 
2. Федеральный закон от 21.11.2011 № 324-ФЗ «О бесплатной юридической помощи в 
Российской Федерации». 
 3.  Федеральный закон от 31.05.2002 № 63-ФЗ «Об адвокатской деятельности и адвокатуре 

https://ebookcentral.proquest.com/lib/ranepa-ebooks/detail.action?docID=4570781
https://ebookcentral.proquest.com/lib/ranepa-ebooks/detail.action?docID=4570781
https://ebookcentral.proquest.com/lib/ranepa-ebooks/detail.action?docID=4529654
https://ebookcentral.proquest.com/lib/ranepa-ebooks/detail.action?docID=4529654
https://ebookcentral.proquest.com/lib/ranepa-ebooks/detail.action?docID=683241
https://ebookcentral.proquest.com/lib/ranepa-ebooks/detail.action?docID=683241
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в Российской Федерации». 
4. Федеральный закон от 02.05.2006 № 59-ФЗ «О порядке рассмотрения обращений 
граждан Российской Федерации». 
 
6.5. Интернет-ресурсы. 
http://www.iccwbo.org/ 
http://www.un.org/en/law/ 

 http://www.wto.org/english/docs_e/legal_e/legal_e.htm 
 http://eur-lex.europa.eu 

 
6.6. Иные источники. 
1. Консультант Плюс: http://www.consultant.ru/ 
 
7. Материально-техническая база, информационные технологии, программное 
обеспечение и информационные справочные системы 

 
Для проведения занятий требуется класс, оборудованный доской, маркерами, компьютером и 
проектором. 
Изучение дисциплины требует наличие персональных компьютеров и интернет-классов для поиска 
дополнительной информации во время самостоятельной работы студентов 

http://www.iccwbo.org/
http://www.un.org/en/law/
http://www.wto.org/english/docs_e/legal_e/legal_e.htm
http://eur-lex.europa.eu/
http://www.consultant.ru/
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