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1. Перечень планируемых результатов обучения по дисциплине (модулю),
соотнесенных с планируемыми результатами освоения программы

1.1. Дисциплина «Актуальные проблемы коммерческого права» обеспечивает овладение
следующими компетенциями с учетом этапов:

Код
компетен

ции

Наименование
компетенции

Код этапа
освоения

компетенц
ии

Наименование этапа освоения
компетенции

ПК-2 способность
квалифицированно
применять  нормативные
правовые  акты  в
конкретных  сферах
юридической
деятельности,
реализовывать  нормы
материального  и
процессуального  права  в
профессиональной
деятельности

ПК-2.1.1 способность  применять  знания  о
законодательстве,  регулирующем
предпринимательские  отношения,
грамотно  применять  нормы
действующего  законодательстве  в
сфере инновационной деятельности

ПК-ОС-
17

ПК-ОС-17  способность
проектировать  процедуру
медиации,  учитывая
необходимость
заключения  медиативного
соглашения  между  всеми
ее участниками

ПК-ОС-
17.1.2

способность  анализировать
судебные  разбирательства  по
рассмотрению отдельных категорий
экономических  споров,  в  рамках
которых  могла  бы  применяться  и
(или)  применялась  процедура
медиации  и  были  утверждены
мировые  соглашения  на  основе
медиативных  соглашений,  а  также
представлять  внесудебные  формы
разрешения  административных
споров бизнеса и власти, в которых
не  допускается  применение
процедуры медиации

1.2. В результате освоения дисциплины у обучающихся должны быть сформированы:
Код этапа
освоения

компетенции
Результаты обучения

ПК-2.1.1 на уровне знаний:
 о  понятии  и  системе  предпринимательского
законодательства;
 о  способах  и  механизмах  правового
регулирования  различных  видов
предпринимательских  отношений,  а  также  в  сфере
заключения  коммерческих  и  иных  сделок
(договоров); 
 о  правоприменении  и  видах  правонарушений  в
сфере предпринимательского права и его отдельных
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институтах;
 о  положении  нормативных  актов  в  сфере
правового  регулирования  деятельности  субъектов
предпринимательского   права,  защиты  прав
участников  предпринимательских  отношений  и
ответственности  за  нарушение
предпринимательского  законодательства  и
законодательства в сфере заключения сделок, в сфере
правового статуса транснациональных корпораций и
охраны патентных прав 

на уровне умений:
  применять  установленные  законодательством
положения  и  конструкции  в  сфере
предпринимательских правоотношений;
 юридически правильно квалифицировать факты и
обстоятельства  в  предпринимательской  правовой
сфере;
 использовать  знание  иерархии  законодательного
регулирования  отношений  с  участием
предпринимателей; 
 разбираться в правом статусе транснациональных
корпораций; 
 критически подходить  к  оценке реформирования
предпринимательского законодательства. 

ПК-ОС-17.1.2

на уровне знаний:
 о  понятии  медиации,  особенностях  применения
процедуры медиации в коммерческой сфере;
 о  специфике  заключения  медиативного
соглашения в коммерческой и предпринимательской
сфере.
на уровне умений: 
 давать рекомендации по возможности применения
медиативной  процедуры  в  предпринимательском
праве;
 описывать степень и результативность заключения
медиативного соглашения  в  корпоративном праве  с
точки  зрения  защиты  прав  участников  названного
соглашения;
 осуществлять  поиск  и  систематизацию  научной
литературы,  нормативных  актов  по  возможности
применения  медиативной  процедуры  в
предпринимательском праве;
 планировать  заключение  медиативного
соглашения, прогнозировать его результаты.

2. Объем и место дисциплины (модуля) в структуре ОП ВО
Объем дисциплины
Общая трудоемкость дисциплины составляет 72 а.ч. (2 з.е.)
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Количество  академических  часов,  выделенных  на  контактную  работу  с
преподавателем (по видам учебных занятий) и на самостоятельную работу обучающихся:

– очная форма лекции – 4 а.ч.,  практические занятия – 12 а.ч.,  самостоятельная
работа – 56 а. ч.  

- заочная форма – лекции – 2 а.ч., практические занятия – 12 а.ч., самостоятельная
работа – 54 а. ч.  4 контроль

Место дисциплины в структуре ОП ВО
Дисциплина «Актуальные проблемы коммерческого права» относится к дисциплинам

вариативной части профессионального цикла. Изучается студентами во 2 семестре на 1
курсе.

Для  освоения  дисциплины  «Актуальные  проблемы  коммерческого  права»
обучающиеся  используют знания,  умения,  навыки,  способы деятельности  и  установки,
сформированные  в  ходе  одновременного  изучения  предметов:  «Сравнительное
правоведение»,  «История  политических  и  правовых учений»,  «История  и  методология
юридической  науки»,   а  также  в  ходе  обучения  по  направлению  40.03.01
«Юриспруденция» квалификации «Бакалавр» по предметам «Теория государства и права»,
«Конституционное право», «Гражданское право», «Предпринимательское право». 

Форма  промежуточной  аттестации  в  соответствии  с  учебным  планом –  зачет  с
выставлением оценки.

3. Содержание и структура дисциплины (модуля)
Структура дисциплины

Таблица 1.

№ п/п
Наименование тем

(разделов)

Объем дисциплины (модуля), час. Форма
текущего
контроля

успеваемост
и

промежуточ
ной

аттестации

Всего

Контактная работа
обучающихся с

преподавателем по
видам учебных занятий

СР

Л ЛР ПЗ КСР

Очная форма обучения

Тема 1
Понятие,  предмет,
источники
коммерческого права

16 2 2 12 УО

Тема 2
Правовой  статус
субъектов коммерческих
правоотношений

10 2 8 УО, СЗ

Тема 3 Коммерческие договоры 16 2 4 10 УО, КЗ

Тема 4
Внешнеторговые
коммерческие
отношения

16 2 14 УО

Тема 5
Защита  конкуренции  на
товарных рынках

14 2 12 УО

Промежуточная аттестация Зачет с оценкой
Всего: 72 4 12 56
Примечание: 1 – формы текущего контроля успеваемости: кейс-задания (КЗ), ситуационные задачи  (СЗ), 
тесты (Т), устный опрос (УО)

Таблица 2
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№ п/п
Наименование тем

(разделов)

Объем дисциплины (модуля), час. Форма
текущего
контроля

успеваемост
и

промежуточ
ной

аттестации

Всего

Контактная работа
обучающихся с

преподавателем по
видам учебных занятий

СР

Л ЛР ПЗ КСР

заочная форма обучения

Тема 1
Понятие,  предмет,
источники
коммерческого права

16 2 2 12 УО

Тема 2
Правовой  статус
субъектов коммерческих
правоотношений

10 2 8 УО, СЗ

Тема 3 Коммерческие договоры 14 4 10 УО, КЗ

Тема 4
Внешнеторговые
коммерческие
отношения

14 2 12 УО

Тема 5
Защита  конкуренции  на
товарных рынках

14 2 12 УО

Промежуточная аттестация Зачет с оценкой
Всего: 72 2 12 54 4
Примечание: 1 – формы текущего контроля успеваемости: кейс-задания (КЗ), ситуационные задачи  (СЗ), 
тесты (Т), устный опрос (УО)

Содержание дисциплины (модуля)

Тема 1. Понятие, предмет, источники коммерческого права
Понятие и признаки коммерческой деятельности. Понятие и предмет коммерческого

права. Роль коммерческой деятельности в обеспечении жизненных интересов общества,
нормального функционирования хозяйственного механизма.

Метод и принципы коммерческого права, их соотношение с методом и принципами
гражданского права. Задачи и содержание науки коммерческого права.

Товар как объект коммерческого права. Понятие товара. Соотношение понятия товар
и продукция. Классификация продукции. Товарораспорядительные документы как объект
коммерческого  права  (коносамент  на  морскую  перевозку,  двойное  складское
свидетельство, простое складское свидетельство, складская квитанция). 

Правовое  регулирование  оборота  товаров.  Государственная  регистрация  новых
пищевых  продуктов,  материалов  и  изделий.  Способы  обособления  товаров  (товарный
знак, коллективный товарный знак, наименование места происхождения товаров).

Система  актов,  в  которых  содержатся  нормы  по  регулированию  коммерческих
отношений.  Компетенция  субъектов  Российской  Федерации  в  регулировании  торговой
деятельности. Конституционные ограничения предпринимательства.

Роль Гражданского кодекса РФ, других нормативно-правовых актов в регулировании
торговых  отношений.  Значение  в  регулировании  коммерческой  деятельности
ведомственных и локальных нормативных актов.

Тема 2. Правовой статус субъектов коммерческих правоотношений
Понятие субъекта коммерческой деятельности.
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Индивидуальный предприниматель как субъект коммерческой деятельности. 
Юридическое лицо как субъект коммерческой деятельности. 
Участие  РФ,  субъектов  РФ,  муниципальных  образований  в  торговых

правоотношениях. 
Классификация субъектов коммерческой деятельности. 
Граждане,  зарегистрированные  индивидуальными  предпринимателями,  и

коммерческие  организации,  изготавливающие  продукцию  и  реализующие  ее
самостоятельно.  Виды  торговой  деятельности,  которые  не  могут  осуществлять
индивидуальные предприниматели. 

Представители  и  торговые  посредники.  Потребители:  производственные
потребители,  некоммерческие  организации,  граждане.  Субъекты,  осуществляющие
регулирование торговой деятельности и контроль за ней.

Виды  представительства  в  коммерческой  деятельности.  Представительство,
осуществляемое служащим коммерческой организации. Коммерческое представительство,
осуществляемое самостоятельными агентами.

Виды  коммерческих  посредников:  дистрибьюторы,  брокеры,  дилеры,  оптовые
торговцы, розничные торговцы.

Особенности  индивидуальных  предпринимателей  как  субъектов  коммерческой
деятельности.  Общая  и  специальная  правоспособность  индивидуальных
предпринимателей.

Особенности правоспособности коммерческих организаций.  Общая и специальная
правоспособность.  Выбор  организационно-правовой  формы  для  ведения  коммерческой
деятельности. 

Некоммерческие организации как субъекты коммерческого права.
Основания  выбора  вида  организации  для  осуществления  коммерческой

деятельности.

Тема 3. Коммерческие договоры
Договоры, применяемые в коммерческой деятельности. Развитие системы договоров

коммерческого права.  Договоры,  применяемые исключительно  или  преимущественно  в
торговом обороте. 

Заключение  коммерческих  договоров.  Заключение  договоров  в  сети  Интернет
(электронная торговля). Изменение и расторжение коммерческих договоров.

Классификация договоров коммерческого права: 
Реализационные  договоры  (договоры  поставки;  контрактации  сельхозпродукции;

закупок для государственных нужд;  товарный кредит). 
Особенности договора мены товаров, связанной с предпринимательской 
(коммерческой) деятельностью.
Посреднические  договоры  (договор  комиссии,  договор  консигнации,  договор

внешнеторговой консигнации, поручения, коммерческих концессий (франшиза), договор
агентирования).

Договоры,  содействующие  торговле  (создание  рекламной  продукции,  выполнение
маркетинговых исследований, договоры хранения, перевозка товаров).

Организационные  договоры  (соглашение  об  исключительных  продаже  товаров;
договоры  исполнительной  власти  о  межрегиональных  поставках  товаров;  договоры
органов власти и местного самоуправления с производственными и торговыми фирмами
по  вопросам  осуществления  торговли;  договоры  об  организации  взаимосвязанной
деятельности по реализации товаров.

Нормативные  правовые  акты,  регулирующие  порядок  приемки  товаров  по
количеству  и  качеству.  Определение  в  договорах  порядка  и  особенности  приемки
отдельных  видов  товаров.  Порядок  составления  актов  о  недостаче  и  ненадлежащем
качестве  товаров.  Другие  документы,  составляемые  покупателем  в  подтверждение
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результатов  приемки.  Документально  оформление  результатов  сдачи-приемки  при
передаче товаров продавцом покупателю.

Экспертиза  качества  товаров.  Учреждения,  управомоченные  на  проведение
экспертизы.  Обжалование  результатов  экспертизы.  Порядок  назначения  и  проведение
повторной экспертизы.

Особенности приемки импортных товаров и оформление актов об их недостаче или
ненадлежащем качестве.

Тема 4. Внешнеторговые коммерческие отношения
Понятие  внешнеторговой  деятельности.  Законодательство  РФ  о  внешнеторговой

деятельности.  Источники  правового  регулирования  внешнеторговой  деятельности:
международные  договоры  и  соглашения,  национальное  законодательство,  судебная  и
арбитражная практика, обычаи.

Прямой  и  коллизионный  методы  регулирования  внешнеторговой  деятельности.
Определение  права,   подлежащего применению к  гражданско-правовым отношениям с
участием иностранных лиц или гражданско-правовым отношениям, осложненным иным
иностранным элементом.

Коллизионные  нормы,  их  понятие  и  виды.  Понятие  и  значение  унификации
правового регулирования внешнеторговой деятельности.

Правовые  акты  о  внешней  торговле.  Содержание  внешнеторговых  контрактов.
Ответственность за нарушение обязательств.

Понятие  международного  коммерческого  контракта.  Источники  регулирования
международных коммерческих контрактов. Законодательство РФ о внешнеэкономической
деятельности.  Международная  унификация  норм,  регулирующих  международный
торговый оборот.

Стороны международного коммерческого контракта.
Формы  международного  коммерческого  контракта.  Последствия  не  соблюдения

форм внешнеэкономической сделки.
Виды  международных  коммерческих  контрактов.  Договор  международной  купли-

продажи  товаров.  Внешнеторговые  товарообменные  («бартерные»)  сделки.  Договоры
перевозки грузов и пассажиров (международным морским, воздушным и автомобильным
транспортом).  Договоры  международного  лизинга,  факторинга  и  франчайзинга.
Инвестиционные соглашения.

Конвенция ООН «О договорах международной купли-продажи (Вена,  1980 год.)».
Конвенция  «О  праве,  применимом  к  договорным  обязательствам  (Рим,  1980  год)».
Базисные  условия  поставки.  Порядок  расчетов  и  ответственность  по  внешнеторговым
договорам. Форс-мажорные оговорки, оговорки о затруднениях.

Принципы международных коммерческих договоров («Принципы УНИДРУА»).

Тема 5. Защита конкуренции на товарных рынках
Определение  конкуренции.  Доминирующее  положение  субъекта.  Основные  типы

монополий.  Перечень  сфер  деятельности,  в  которых  вводится  режим  естественной
монополии.

Виды  монополистической  деятельности  хозяйствующих  субъектов.  Понятие
недобросовестной конкуренции. Признаки недобросовестной конкуренции. 
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Проведение государственной политики по содействию развитию товарных рынков и
конкуренции,  осуществление  государственного  контроля  за  соблюдением
антимонопольного  законодательства,  а  также  предупреждение  и  пресечение
монополистической  деятельности,  недобросовестной  конкуренции  и  иных
ограничивающих  конкуренцию  действий  осуществляются  антимонопольным  органом.
Функции и полномочия антимонопольного органа.

4. Материалы текущего контроля успеваемости обучающихся и
фонд оценочных средств промежуточной аттестации по дисциплине (модулю)

4.1.  Формы  и  методы  текущего  контроля  успеваемости  обучающихся  и
промежуточной аттестации.

4.1.1.  В  ходе  реализации  дисциплины  Б1.В.06  Актуальные  проблемы
коммерческого  права  используются  следующие  методы  текущего  контроля
успеваемости обучающихся:

Тема (раздел) Методы текущего контроля успеваемости

Тема  1.  Понятие,  предмет,  источники
коммерческого права

Устный опрос, ситуационные задачи

Тема  2.  Правовой  статус  субъектов
коммерческих правоотношений

Устный опрос, кейс-задание 

Тема 3. Коммерческие договоры Устный опрос, тесты 
Тема  4.  Внешнеторговые  коммерческие
отношения

Устный опрос

Тема 5. Защита конкуренции на товарных
рынках

Устный опрос

4.1.2.  Зачет  проводится  с  применением  следующих методов (средств):  метод
устного ответа на вопросы билета и дальнейшей беседы по уточняющим вопросам.

4.2. Материалы текущего контроля успеваемости обучающихся

Типовые  оценочные  материалы  по  теме  1.  Понятие,  предмет,  источники
коммерческого права

Вопросы для устного опроса:
1. Сформулируйте понятие коммерческой деятельности. 
2. Как  соотносятся  понятия  коммерческая  деятельность,  предпринимательская

деятельность и приносящая доход деятельность?
3. Охарактеризуйте и сравните предмет коммерческого и гражданского права.
4. Назовите ключевые элементы государственного регулирования оборота товаров.
5. Какова компетенция субъектов РФ в регулировании коммерческих отношений? 

Ситуационные задачи
Задача 1

Норвежский  бизнесмен,  единственный  владелец  своей  фирмы,  обратился  к
адвокату за консультацией по вопросу об оптимальной форме ведения бизнеса в России.
Фирма,  которую  он  намерен  создать  в  России,  по  его  мнению,  должна  отвечать
следующим требованиям:

 иметь  возможность  заниматься  любой  коммерческой  и  благотворительной
деятельностью без каких-либо ограничений;
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 сохранять  конфиденциальность  основной  финансовой  информации  о
деятельности фирмы (бухгалтерского отчета, баланса, зарплаты и численности персонала
и т.п.);

 фирма не должна быть юридическим лицом;
 обеспечивать полный контроль за действиями руководства фирмы;
 ответственность  по  обязательствам  фирмы  должна  ограничиваться  суммой

вклада в ее капитал;
 возможность  привлечения  в  качестве  соучредителей  граждан  России,

государственных и муниципальных органов.
Соответствуют ли российскому законодательству данные требования?
Какой ответ получит австралийский бизнесмен от российского адвоката?

Задача 2
Акционерное общество «Форпост» было реорганизовано путем разделения его на

два самостоятельных предприятия: АО «Старт» и АО «Поиск». Кредиторы общества не
были своевременно уведомлены о реорганизации и узнали о прекращении деятельности
АО лишь из газет. Договоры, заключенные ими с АО, не были исполнены обществом, в
результате чего кредиторы понесли значительные убытки. Правопреемники «Форпоста» в
ответ на претензии кредиторов заявили, что на момент реорганизации никаких долгов АО
перед  кредиторами  не  существовало,  поэтому  в  разделительном  балансе  какие-либо
обязательства перед кредиторами отсутствуют. Кроме того, за прошедшее время из состава
АО «Старт» выделилось общество «Империал», которое получило большую часть активов
«Старта».  Поэтому  АО  «Старт»  не  в  состоянии  возместить  кредиторам  убытки,
причиненные его правопредшественником. Потерпевшие обратились к юристу с вопросом
о возможных способах защиты их прав.

В каком порядке должна проводиться реорганизация юридического лица? Какие 
последствия наступают, если этот порядок нарушен?

Какой хозяйствующий субъект будет возмещать убытки кредитору?
Какое решение вынесет арбитражный суд?

Типовые  оценочные  материалы  по  теме  2.  Правовой  статус  субъектов
коммерческих правоотношений 

Вопросы для устного опроса:
1. Охарактеризуйте правовые признаки субъекта коммерческой деятельности.
2. Сформулируйте признаки и функции коммерческого юридического лица.
3. В  чем  особенности  участия  публично-правовых  образований  в  коммерческом

обороте?
4. Приведите  несколько  примеров  торгового  посредничества  и  торгового

представительства.
5. Охарактеризуйте  пределы  участия  некоммерческой  организации  в

предпринимательской деятельности.

Кейс-задание
Государственное  предприятие  «Подшипник»  заключило  договор  с  коммерческой

фирмой  «Хронос»  на  реализацию  излишнего  оборудования.  Еще  до  того  как  стороны
приступили к выполнению договорных обязательств, государственное предприятие было
преобразовано  в  казенное.  Орган  исполнительной  власти  запретил  предприятию
исполнять договор и потребовал его расторжения. Коммерческая фирма «Хронос» требует
исполнения договора под угрозой применения штрафных санкций,  ссылаясь на то,  что
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решение о преобразовании предприятия в казенное не может затрагивать обязательства,
возникшие до того, как статус предприятия был изменен.

Спор поступил на рассмотрение арбитражного суда.
Определите правовое положение  казенного предприятия.  Законны ли  требования

органа исполнительной власти?
Имеет ли закон обратную силу?
Какое решение вынесет арбитражный суд?

Типовые оценочные материалы по теме 3. Коммерческие договоры 

Вопросы для устного опроса:
1. Приведите классификацию коммерческих договоров.
2. Опишите процедуру заключения коммерческого договора.
3. Охарактеризуйте нормативную основу деятельности по приемке товаров.
4. В чем заключается экспертиза качества товаров?
5. Какими документами оформляется приемка товаров?
6.  Какими документами оформляются претензии по качеству и количеству товаров?

Тесты
1. К источникам коммерческого права относятся
А) законы Российской Федерации, Указы Президента РФ
В) судебные решения 
Г) законы РФ и постановления Пленумов Верховного Суда РФ
2. В каком государстве впервые был принят Торговый кодекс
А)Германия
Б) Франция
В)США
3. В развитии торгового права принято различать три исторических периода:
А) древнеримский, французский, германский
Б)итальянский, английский, голландский
В)итальянский, французский, германский
4. Коммерческое право – это
А)комплексная дисциплина
Б)самостоятельная отрасль
В)подотрасль гражданского права
5. Субъекты коммерческого права – это
А)только ИП и коммерческие организации
Б) только ИП, юридические лица, публично-правовые образования РФ
В) ИП, российские и иностранные юридические лица, публично-правовые образования 
РФ
6. Какие субъекты относятся к числу независимых посредников
А)брокеры
Б)стокисты
В)дилеры
7. Какие посредники действуют на основе консигнационного договора
А)трейдеры
Б)брокеры
В)стокисты
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8. Товарная биржа – это
а) организация, постоянно, самостоятельно извлекающая прибыль из заключения 
реализационных сделок;
б) организация, формирующая оптовый рынок в виде публичных, гласных торгов;
в) организация, являющаяся коммерческим посредником в торговом обороте.
9. Доля учредителя товарной биржи в ее уставном капитале
А) законом не ограничивается;
Б) не может быть ниже 10 %;
В) не может превышать 10 %;
Г) установлена для всех одинаковой в размере 50 МРОТ.
10. Что из перечисленного не является ценной бумагой
А)коносамент
Б)варрант
В)железнодорожная накладная
11. Укажите срок государственной регистрации юридического лица
А)3 рабочих дня
Б)5 рабочих дней
В)30 рабочих дней
12. Какие ценные бумаги могут быть объектом коммерции
А)только складские свидетельства и коносаменты
Б)складские свидетельства, коносаменты, складские квитанции
13. Какой товар нельзя продавать на товарной бирже
А)объекты недвижимости
Б)акции
В)коносаменты
Г) объекты, перечисленные п. а,б
14. Дилерская деятельность может осуществляться
А) от имени и за счет клиента
Б)от имени клиента и за счет дилера
В) за счет дилера и от его имени
15. К зависимым посредникам относятся:
а) торговые дома;
б) дилеры
в) трейдеры;
г) дистрибьюторы;
16. Какие способы заключения коммерческих договоров существуют
А)заключение договора на торгах
Б)запрос котировок
В)направление оферты
Г) все варианты верны
17. Договор считается заключенным
а) с момента направления оферты;
б) с момента получения оферты;
в) с момента получения акцепта;
г) с момента отправления акцепта;
18. Укажите предельный размер расчетов наличными деньгами в РФ между 
юридическими лицами по одной сделке
А)60 тыс. руб.
Б) 100 тыс. руб.
В) 250 тыс. руб.
19. Действия юридических лиц, направленных на установление, изменение или 
прекращение гражданских прав и обязанностей, признаются:
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А)сделкой
Б)договором
В)решением
Г)заявлением
20. Сделки граждан и юридических лиц между собой должны обязательно 
совершаться в форме:
А)простой письменной
Б)нотариально удостоверенной
В)устной
Г)любой

Типовые  оценочные  материалы  по  теме  4.  Внешнеторговые  коммерческие
отношения. 

Вопросы для устного опроса:
1. Сформулируйте понятие внешнеторговой деятельности. 
2. В чем суть коллизионного метода регулирования внешнеторговой деятельности?
3. Охарактеризуйте  право,  подлежащее  применению  при  определении  формы

внешнеторгового соглашения.
4. Приведите классификацию международных коммерческих контрактов.
5. Какую  роль  в  мировой  торговле  играют  Конвенция  ООН  «О  договорах

международной купли-продажи (Вена, 1980 год.)» и принципы «УНИДРУА»?

Типовые оценочные материалы по теме 5. Защита конкуренции на товарных
рынках

Вопросы для устного опроса:
1. Дайте понятие конкуренции и монополии.
2. В  чем  заключается  доминирующее  положение  субъекта  коммерческой

деятельности?
3. Охарактеризуйте виды монополистической деятельности.
4. Сформулируйте признаки недобросовестной конкуренции. 
5. Перечислите основные функции антимонопольного органа.

4.3. Оценочные средства для промежуточной аттестации

4.3.1. Формируемые компетенции

Код
компетен

ции

Наименование
компетенции

Код этапа
освоения

компетенц
ии

Наименование этапа освоения
компетенции

ПК-2 способность
квалифицированно
применять  нормативные
правовые  акты  в
конкретных  сферах
юридической
деятельности,
реализовывать  нормы
материального  и

ПК-2.1.1 способность  применять  знания  о
законодательстве,  регулирующем
предпринимательские  отношения,
грамотно  применять  нормы
действующего  законодательстве  в
сфере инновационной деятельности
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процессуального  права  в
профессиональной
деятельности

ПК-ОС-
17

ПК-ОС-17  способность
проектировать  процедуру
медиации,  учитывая
необходимость
заключения  медиативного
соглашения  между  всеми
ее участниками

ПК-ОС-
17.1.2

способность  анализировать
судебные  разбирательства  по
рассмотрению отдельных категорий
экономических  споров,  в  рамках
которых  могла  бы  применяться  и
(или)  применялась  процедура
медиации  и  были  утверждены
мировые  соглашения  на  основе
медиативных  соглашений,  а  также
представлять  внесудебные  формы
разрешения  административных
споров бизнеса и власти, в которых
не  допускается  применение
процедуры медиации.

4.3.2 Типовые оценочные средства

Вопросы для зачета по дисциплине «Актуальные проблемы
коммерческого права»

1. Дайте понятие и предмет коммерческого права.
2. Расскажите об истории становления российского коммерческого права 
3. Охарактеризуйте торговое законодательство России
4. Раскройте конституционные основы коммерческой деятельности
5. Назовите источники коммерческого права
6. Осветите  применимое  право  при  разрешении  споров  из  внешнеэкономических
сделок.
7. Рассмотрите товар как объект коммерческого права. 
8. Сравните соотношение понятия товар и продукция. Классификация продукции. 
9. Назовите  товарораспорядительные  документы  как  объект  коммерческого  права
(коносамент на морскую перевозку, двойное складское свидетельство, простое складское
свидетельство, складская квитанция). 
10. Осветите правовой режим обращения товаров.
11. Раскройте  понятие  государственная  регистрация  новых  пищевых  продуктов,
материалов и изделий. 
12. Назовите  способы  обособления  товаров  (товарный  знак,  коллективный  товарный
знак, наименование места происхождения товаров).
13. Дайте6 понятие субъекта коммерческой деятельности.
14. Рассмотрите  индивидуального  предпринимателя  как  субъекта  коммерческой
деятельности. 
15. Назовите  виды  торговой  деятельности,  которые  не  могут  осуществлять
индивидуальные предприниматели. 
16. Охарактеризуйте юридическое лицо как субъект коммерческой деятельности. 
17. Рассмотрите  участие  РФ,  субъектов  РФ,  муниципальных образований в  торговых
правоотношениях. 
18. Назовите специальные субъекты коммерческой деятельности. 
19. Охарактеризуйте правовое положение бирж. Виды бирж. Функции биржи.
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20. Осветите  основания  выбора  вида  организации  для  осуществления  коммерческой
деятельности.
21. Дайте  понятие  и  особенности  размещения  заказов  для  государственных  и
муниципальных нужд субъектами малого предпринимательства.
22. Рассмотрите принципы размещения заказов для государственных и муниципальных
нужд субъектами малого предпринимательства.
23. Назовите способы размещения заказов для государственных и нужд.
24. Рассмотрите способы размещения заказов для муниципальных нужд.
25. Осветите проблему участия субъектов малого предпринимательства в размещении
заказов для муниципальных нужд.
26. Охарактеризуйте  государственную  политику  поддержки  малого
предпринимательства. 
27. Дайте понятие коммерческого договора.
28. Перечистите виды коммерческих договоров.
29. Рассмотрите заключение коммерческого договора.
30. Назовите особенности ответственности сторон коммерческого договора.
31. Рассмотрите договоры оптовой купли-продажи и поставки: сравнительный разбор.
32. Перечислите способы заключения договоров в торговом обороте.
33. Рассмотрите  заключение  и  исполнение  договоров  с  использованием  электронных
средств.
34. Назовите классификацию договоров торгового права.
35. Осветите договор мены (бартера) в торговом обороте.
36. Рассмотрите договор на проведение маркетинговых исследований.
37. Охарактеризуйте договор на предоставление коммерческой информации.
38. Разъясните договор на оказание рекламных услуг.
39. Рассмотрите коммерческое представительство.
40. Охарактеризуйте дистрибьюторский договор.
41. Осветите договор франчайзинга (коммерческой концессии).
42. Дайте понятие международных валютно-кредитных отношений.
43. Дайте понятие Ямайской валютной системы.
44. Осветите Европейскую валютную систему. 
45. Назовите  рыночное  и  государственное  регулирование  международных  валютно-
кредитных отношений.
46. Разъясните порядок применения Венской конвенции 1980 г.
47. Охарактеризуйте общие положения в области качества продукции, работ и услуг.
48. Назовите правовое обеспечение качества продукции, работ, услуг.
49. Укажите правовой режим технических регламентов.
50. Осветите правовые основы стандартизации.
51. Перечислите правовые основы подтверждения соответствия.
52. Охарактеризуйте правовые основы обеспечения единства измерений.
53. Осветите  правовые  основы  обеспечения  предпринимателями  санитарных  и
гигиенических требований.
54. Назовите правовые основы обращения с отходами.
55. Расскажите о приемке товара.
56. Дайте понятие внешнеэкономической деятельности и внешней торговли государства.
57. Перечислите  методы  и  приемы  государственного  регулирования  внешнеторговой
деятельности.
58. Назовите  основные  принципы  государственного  регулирования  внешнеторговой
деятельности.
59. Рассмотрите систему органов государственной власти, осуществляющих внешнюю
торговую политику в РФ и их основные функции.
60. Назовите особенности таможенно-тарифного регулирования. 
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61. Перечислите виды нетарифных ограничений.
62. Рассмотрите общие положения о конкуренции и монополии.
63. Дайте  понятие  и  назовите  виды  монополистической  деятельности  на  товарных
рынках.
64. Охарактеризуйте формы недобросовестной конкуренции на товарных рынках.
65. Рассмотрите правовое положение антимонопольного органа.
66. Охарактеризуйте способы индивидуализации товаров.

Шкала оценивания.
Этап освоения
компетенции

Показатель оценивания Критерий оценивания Средства
(методы)

оценивания
ПК-2.1.1:  способность
применять  знания  о
законодательстве,
регулирующем
предпринимательские
отношения,  грамотно
применять  нормы
действующего
законодательстве  в
сфере  инновационной
деятельности

 раскрыта  система
законодательства,
регулирующего
предпринимательские
отношения;
 охарактеризованы
основные  понятия,
категории,  принципы
предпринимательского
законодательства, 
 демонстрация  знаний
законодательства  в  сфере
инновационного правах
 использованы  знания  о
способах  и  механизмах
правового  регулирования
предпринимательских
отношений

 четко  представляет
иерархию
законодательного
регулирования отношений
с  участием  субъектов
предпринимательского
права;
 уверено  называет
законы  и  другие
нормативные акты в сфере
регулирования отношений
с  участием
предпринимателей,  умеет
объяснить их содержание;
 уверено  владеет
понятийным  аппаратом  и
воспроизводит  основные
понятия  и  определения
действующего
предпринимательского ;
 развернуто
характеризует   институты
предпринимательского
законодательства;
 грамотно  применяет
знания  об  основных
категориях  и  понятиях  в
сфере
предпринимательского
права.

Устный опрос
Ситуационные 
задачи

ПК-ОС-17.1.2:
способность
анализировать  судебные
разбирательства  по
рассмотрению
отдельных  категорий
экономических споров, в
рамках  которых  могла
бы применяться и (или)

 демонстрация  знаний  об
особенностях  судебной
медиации,  связанной  с
экономическими спорами;
 оценка  возможности
заключения  медиативного
соглашения  в  сфере
защиты  прав
предпринимателей; 

 четко  представляет
особенности  судебной
медиации,  связанной  с
защитой  прав
предпринимателей;
  использована
нормативная база с целью
выяснения  возможности
заключения  медиативного

Устный опрос
Кейс-задание
Тесты
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применялась  процедура
медиации  и  были
утверждены  мировые
соглашения  на  основе
медиативных
соглашений,  а  также
представлять
внесудебные  формы
разрешения
административных
споров бизнеса и власти,
в  которых  не
допускается применение
процедуры медиации.

 исключает  случаи
применения  медиации  к
внесудебным  формам
разрешения
административных  споров
бизнеса  и власти

соглашения  в  сфере
защиты  прав
предпринимателей;
 высказывает  свое
собственное  мнение  по
вопросам  заключения
медиативного  соглашения
и  приводит  убедительные
аргументы. 

4.4. Методические материалы

Оценивание  обучающихся  в  процессе  поэтапного  освоения  ими  компетенций,
формируемых  данной  дисциплиной  осуществляется  в  форме  зачета  с  выставлением
оценки, который предполагает оценивание знаний с помощью устного собеседования по
узловым вопросам.

Знания и умения обучающегося на зачете оцениваются как «отлично», «хорошо»,
«удовлетворительно», «неудовлетворительно». 

Оценивание обучающегося на зачете по дисциплине
Оценка Критерии оценки Результаты обучения

ПК-2.1.1
«отлично»  четко  представляет  иерархию

законодательного  регулирования
отношений  с  участием  субъектов
предпринимательского права;
 уверено  называет  законы и  другие
нормативные  акты  в  сфере
регулирования отношений с  участием
предпринимателей,  умеет  объяснить
их содержание;
 уверено  владеет  понятийным
аппаратом и воспроизводит основные
понятия и определения действующего
предпринимательского ;
 развернуто  характеризует
институты  предпринимательского
законодательства;
 грамотно  применяет  знания  об
основных  категориях  и  понятиях  в
сфере предпринимательского права.

на уровне знаний:
 о  понятии  и  системе
предпринимательского
законодательства;
 о  способах  и  механизмах
правового  регулирования
различных  видов
предпринимательских
отношений,  а  также  в  сфере
заключения  коммерческих  и
иных сделок (договоров); 
 о  правоприменении  и  видах
правонарушений  в  сфере
предпринимательского  права  и
его отдельных институтах;
 о  положении  нормативных
актов  в  сфере  правового
регулирования  деятельности
субъектов предпринимательского
права,  защиты  прав  участников
предпринимательских
отношений и ответственности за
нарушение
предпринимательского
законодательства  и
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законодательства  в  сфере
заключения  сделок,  в  сфере
правового  статуса
транснациональных  корпораций
и  охраны патентных прав 
на уровне умений:
 применять  установленные
законодательством  положения  и
конструкции  в  сфере
предпринимательских
правоотношений;
 юридически  правильно
квалифицировать  факты  и
обстоятельства  в
предпринимательской  правовой
сфере;
 использовать  знание
иерархии  законодательного
регулирования  отношений  с
участием предпринимателей; 
 разбираться в правом статусе
транснациональных корпораций;
критически подходить к оценке 
реформирования 
предпринимательского 
законодательства.

«хорошо»  представляет  иерархию
законодательного  регулирования
отношений  с  участием  субъектов
предпринимательского права;
 называет  законы  и  другие
нормативные  акты  в  сфере
регулирования отношений с  участием
предпринимателей,  умеет  объяснить
их содержание;
 владеет  понятийным  аппаратом  и
воспроизводит  основные  понятия  и
определения  действующего
предпринимательского ;
 развернуто  характеризует
институты  предпринимательского
законодательства;
 грамотно  применяет  знания  об
основных  категориях  и  понятиях  в
сфере предпринимательского права.

на уровне знаний:
 о  понятии  и  системе
предпринимательского
законодательства;
 о  положении  нормативных
актов  в  сфере  правового
регулирования  деятельности
субъектов предпринимательского
права, защиты прав участников
  предпринимательских
отношений и ответственности за
нарушение
предпринимательского
законодательства  и
законодательства  в  сфере
заключения  сделок,  в  сфере
правового  статуса
транснациональных  корпораций
и  охраны патентных прав 
на уровне умений:
 юридически  правильно
квалифицировать  факты  и
обстоятельства  в
предпринимательской  правовой
сфере;
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 использовать  знание
иерархии  законодательного
регулирования  отношений  с
участием предпринимателей.

«удовлетвори
тельно»

 представляет  иерархию
законодательного  регулирования
отношений  с  участием  субъектов
предпринимательского права;
 называет  законы  и  другие
нормативные  акты  в  сфере
регулирования отношений с  участием
предпринимателей,  умеет  объяснить
их содержание;
 удовлетворительно  владеет
понятийным  аппаратом  и
воспроизводит  основные  понятия  и
определения  действующего
предпринимательского.

на уровне знаний:
 о  понятии  и  системе
предпринимательского
законодательства;
 о  способах  и  механизмах
правового  регулирования
различных  видов
предпринимательских
отношений,  а  также  в  сфере
заключения  коммерческих  и
иных сделок (договоров).
 на уровне умений:
 юридически  правильно
квалифицировать  факты  и
обстоятельства  в
предпринимательской  правовой
сфере.

«неудовлетво
рительно»

 не  представляет  иерархию
законодательного  регулирования
отношений  с  участием  субъектов
предпринимательского права;
 не  называет  законы  и  другие
нормативные  акты  в  сфере
регулирования отношений с  участием
предпринимателей,  не  умеет
объяснить их содержание;
 не владеет понятийным аппаратом и
не воспроизводит основные понятия и
определения  действующего
предпринимательского права.

на уровне знаний
не сформированы знания:
 о  понятии  и  системе
предпринимательского
законодательства;
 о  способах  и  механизмах
правового  регулирования
различных  видов
предпринимательских
отношений,  а  также  в  сфере
заключения  коммерческих  и
иных сделок (договоров); 
 о  правоприменении  и  видах
правонарушений  в  сфере
предпринимательского  права  и
его отдельных институтах;
 о  положении  нормативных
актов  в  сфере  правового
регулирования  деятельности
субъектов предпринимательского
права,  защиты  прав  участников
предпринимательских
отношений и ответственности за
нарушение
предпринимательского
законодательства  и
законодательства  в  сфере
заключения  сделок,  в  сфере
правового  статуса
транснациональных  корпораций
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и  охраны патентных прав 
на уровне умений
не сформированы умения:
 применять  установленные
законодательством  положения  и
конструкции  в  сфере
предпринимательских
правоотношений;
 юридически  правильно
квалифицировать  факты  и
обстоятельства  в
предпринимательской  правовой
сфере.

ПК-ОС-17.1.2
«отлично»  четко  представляет  особенности

судебной  медиации,  связанной  с
защитой прав предпринимателей;
  использована  нормативная  база  с
целью  выяснения  возможности
заключения медиативного соглашения
в  сфере  защиты  прав
предпринимателей;
высказывает свое собственное мнение
по вопросам заключения медиативного
соглашения и приводит убедительные
аргументы.

на уровне знаний:
 о  понятии  медиации,

особенностях  применения
процедуры  медиации  в
коммерческой сфере;
 о  специфике  заключения

медиативного  соглашения  в
коммерческой  и
предпринимательской сфере.
на уровне умений:
 давать  рекомендации  по
возможности  применения
медиативной  процедуры  в
предпринимательском праве;
 описывать  степень  и
результативность  заключения
медиативного  соглашения  в
корпоративном  праве  с  точки
зрения защиты прав  участников
названного соглашения;
 осуществлять  поиск  и
систематизацию  научной
литературы,  нормативных  актов
по  возможности  применения
медиативной  процедуры  в
предпринимательском праве;
 планировать  заключение
медиативного  соглашения,
прогнозировать его результаты.

«хорошо»  представляет особенности судебной
медиации,  связанной  с  защитой  прав
предпринимателей;
  использована  нормативная  база  с
целью  выяснения  возможности
заключения медиативного соглашения
в  сфере  защиты  прав
предпринимателей;

на уровне знаний:
 о  понятии  медиации,

особенностях  применения
процедуры  медиации  в
коммерческой сфере;
 о  специфике  заключения

медиативного  соглашения  в
коммерческой  и
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 высказывает  свое  собственное
мнение  по  вопросам  заключения
медиативного соглашения и  приводит
аргументы.

предпринимательской сфере.
на уровне умений:
 давать  рекомендации  по
возможности  применения
медиативной  процедуры  в
предпринимательском праве;
 описывать  степень  и
результативность  заключения
медиативного  соглашения  в
корпоративном  праве  с  точки
зрения защиты прав  участников
названного соглашения;
 осуществлять  поиск  и
систематизацию  научной
литературы,  нормативных  актов
по  возможности  применения
медиативной  процедуры  в
предпринимательском праве;
 планировать  заключение
медиативного  соглашения,
прогнозировать его результаты.

«удовлетвори
тельно»

 удовлетворительно  представляет
особенности  судебной  медиации,
связанной  с  защитой  прав
предпринимателей;
  использована  нормативная  база  с
целью  выяснения  возможности
заключения медиативного соглашения
в  сфере  защиты  прав
предпринимателей;
 высказывает  свое  собственное
мнение  по  вопросам  заключения
медиативного соглашения.

на уровне знаний:
 о  понятии  медиации,

особенностях  применения
процедуры  медиации  в
коммерческой сфере;
 о  специфике  заключения

медиативного  соглашения  в
коммерческой  и
предпринимательской сфере.
на уровне умений:
 описывать  степень  и
результативность  заключения
медиативного  соглашения  в
корпоративном  праве  с  точки
зрения защиты прав  участников
названного соглашения;
 осуществлять  поиск  и
систематизацию  научной
литературы,  нормативных  актов
по  возможности  применения
медиативной  процедуры  в
предпринимательском праве.

«неудовлетво
рительно»

 четко  представляет  особенности
судебной  медиации,  связанной  с
защитой прав предпринимателей;
  использована  нормативная  база  с
целью  выяснения  возможности
заключения медиативного соглашения
в  сфере  защиты  прав
предпринимателей;

на уровне знаний
не сформированы знания:
 о  понятии  медиации,
особенностях  применения
процедуры  медиации  в
коммерческой сфере;

о специфике заключения 
медиативного соглашения в 
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высказывает свое собственное мнение
по вопросам заключения медиативного
соглашения и приводит убедительные
аргументы.

коммерческой и 
предпринимательской сфере.
на уровне умений
не сформированы умения:
 давать  рекомендации  по
возможности  применения
медиативной  процедуры  в
предпринимательском праве;
 описывать  степень  и
результативность  заключения
медиативного  соглашения  в
корпоративном  праве  с  точки
зрения защиты прав  участников
названного соглашения;
 осуществлять  поиск  и
систематизацию  научной
литературы,  нормативных  актов
по  возможности  применения
медиативной  процедуры  в
предпринимательском праве;
 планировать  заключение

медиативного  соглашения,
прогнозировать его результаты.

5. Методические указания для обучающихся по освоению дисциплины
К зачету по дисциплине «Актуальные проблемы коммерческого права» необходимо

готовится  целенаправленно,  регулярно,  систематически  и  с  первых  дней  обучения  по
данной дисциплине. 

В  самом  начале  освоения  дисциплины  познакомьтесь  со  следующей  учебно-
методической документацией:

 рабочей программой дисциплины «Актуальные проблемы коммерческого права»; 
 перечнем знаний, умений которыми обучающийся должен овладеть, 
 тематическими планами занятий,
 контрольными мероприятиями,
 учебником, учебными пособиями, а также электронными ресурсами,
 перечнем экзаменационных вопросов и заданий.

После этого должно сформироваться четкое представление об объеме и характере
знаний,  умений,  которыми  надо  будет  овладеть  по  дисциплине.  Систематическое
выполнение  заданий  учебной  работы  на  лекциях  и  семинарских  занятиях  позволит
успешно освоить дисциплину и создать хорошую базу для сдачи зачета.

Промежуточная аттестация по дисциплине «Актуальные проблемы коммерческого
права» проводится в соответствии с Учебным планом по семестрам – во 2 семестре для
очной формы обучения в виде зачета с выставлением оценки.

Обучающийся  допускается  к  зачету  по  дисциплине  в  случае  выполнения  им
учебного плана по дисциплине. В случае наличия учебной задолженности обучающийся
отрабатывает пропущенные занятия в форме, предложенной преподавателем.

Обучение  по  дисциплине  «Актуальные  проблемы  коммерческого  права»
предполагает  контактную  форму  работы  (лекционные,  семинарские  занятия,  а  также
консультации) и самостоятельную работу обучающихся. 
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5.1.  Методические  рекомендации  по  подготовке  к  лекционным  и  семинарским
занятиям
 Дисциплина  «Актуальные  проблемы  коммерческого  права»  ориентирована  на
формирование у обучающихся представлений о понятии и системе предпринимательского
законодательства,  способах  и  механизмах  правового  регулирования  различных  видов
предпринимательских  отношений,  а  также  в  сфере  заключения  коммерческих  и  иных
сделок (договоров).

В  связи,  с  чем  предполагается  следующая  последовательность  в  подготовке
обучающихся к лекции:

- ознакомление с материалом предыдущей лекции;
- знакомство  с  тематикой  предстоящей  лекции  (по  тематическому  плану,

представленному в настоящей рабочей программе дисциплины);
- прочтение  и  анализ  учебных  пособий,  учебников,  научных  статей  по  теме

предстоящего лекционного занятия;
- подготовить  вопросы,  которые  вы  предполагаете  задать  лектору  по  проблеме

предстоящей лекции.
Цель  семинарских  занятий  заключается  в  ознакомлении  обучающихся  с  новыми

подходами к  исследованию проблемных вопросов  корпоративного права.  Подготовка к
практическим занятиям предполагает  проработку ответов  на  вопросы,  предложенные в
каждой  теме  каждого  раздела  настоящей  рабочей  программы  дисциплины,  а  также
выработку  навыков  работы  с  научной  юридической  литературой  и  библиографией,
справочниками,  справочно-правовыми базами.  Ряд  практических  занятий предполагают
просмотр  проблемных  и  документальных  видеосюжетов,  с  последующим  их
обсуждением. 

Вопросы для самостоятельной подготовки к семинарским занятиям

Тема № 1. Понятие, предмет, источники коммерческого права
Семинар 1
1. Виды товарораспорядительных документов.
2. Наименования места происхождения товара.
3. Знак обслуживания.

Тема 2. Правовой статус субъектов коммерческих правоотношений
Семинар 2
1. Статус индивидуального предпринимателя.
2. Самозанятые лица.
3.  Особенности ликвидации некоторых видов юридических лиц.

Тема 3. Коммерческие договоры
Семинар 3
1. Смарт-контракт.
2. Дилерские договоры.
3. Рекламации.

Тема 4. Внешнеторговые коммерческие отношения
Семинар 4
1. Международные договоры в области коммерческих отношений.
2. Правовые обычаи как источник регулирования коммерческих отношений.

Тема  5. Защита конкуренции на товарных рынках
Семинар 5
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1. Естественные монополии в современной России.
2. Защита  конкуренции  при  закупках  товаров  для  государственных  и

муниципальных нужд.

5.2. Методические рекомендации к самостоятельной работе 
Самостоятельная работа обучающихся направлена на решение следующих задач:
1. Выработка знаний о регулировании предпринимательских отношений;
2. Формирование  навыков  критического,  исследовательского  отношения  к

предъявляемой  аргументации,  развитие  умений  понимания  проблемных  вопросов,
связанных с регулированием предпринимательских отношений;

3. Развитие  и  совершенствование  способностей  к  диалогу,  к  дискуссии,  к
формированию и логически аргументированному обоснованию собственной позиции по
тому или иному вопросу;

4. Развитие  и  совершенствование  практических  навыков  при  самостоятельном
составлении коммерческих документов.

Для  решения  первой  задачи  обучающимся  предлагается  аналитический  отчет  по
основным темам дисциплины «Актуальные проблемы коммерческого права». Результаты
работы обсуждаются на практических занятиях.

Для  решения  второй  задачи  –  формирование  навыков  критического,
исследовательского  отношения  к  предъявляемой  аргументации,  развитие  умений
схватывания  и  понимания  проблемных  вопросов  регулирования  предпринимательских
отношений  необходимо  подготовить  презентацию  по  предлагаемым  научным
статьям/текстам  относительно  методологических  вопросов,  связанных  с
рассматриваемыми  аспектами.  Проверка  выполнения  заданий  осуществляется  как  на
практических занятиях с помощью устных выступлений обучающихся (при опросе) и их
коллективного обсуждения (в форме групповых дискуссий).

Для  решения  третьей  задачи  –  развитие  и  совершенствование  способностей  к
диалогу, к  дискуссии,  к формированию и логически аргументированному обоснованию
собственной позиции по  тому или  иному вопросу организуются  специальные учебные
занятия в виде «свободно плавающей дискуссии» или мозгового штурма, при подготовке к
которым обучающиеся заранее распределяются по группам, отстаивающим ту или иную
точку зрения по обсуждаемой проблеме.

Для  решения  четвёртой  задачи  –  развитие  и  совершенствование  практических
навыков  при  самостоятельном  составлении  юридических  документов  необходимо
предоставить проект того или иного  документа. 

5.3. Методические рекомендации по решению ситуационных задач и кейс-заданий 
Прежде чем приступить к ответам на поставленные в ситуационных задачах и кейс-

заданиях  вопросы,  необходимо  изучить  соответствующие  разделы  учебников,
комментариев  к  законам,  определить  и  исследовать  относящиеся  к  данной  теме
нормативные  акты,  подобрать  научную  литературу.  Не  следует  ограничиваться
рекомендованной научной литературой и нормативными актами, поскольку их перечень,
как правило, является приблизительным.

При  подборке  необходимого  материала  полезно  использовать  электронные
информационно-справочные правовые системы типа «Гарант», «Консультант», «Кодекс»,
«Референт», «Эталон», «АРМ-юрист» и др., а кроме того публикации в сети «Интернет».

При решении задачи и кейс-заданий на основе изученного материала необходимо
дать  аргументированные  ответы  на  поставленные  вопросы.  Обязательны  ссылки  на
действующие нормативные акты и разъяснения высших судебных органов. Если в задаче и
кейс-задании  несколько  вопросов  или  они  предусматривают  несколько  способов
разрешения  развития  ситуации  из-за  неясности  каких-либо  факторов,  то  нужно
последовательно  дать  на  каждый  из  поставленных  вопросов  ответ  и  рассмотреть  все
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ситуации. При решении задачи и кейс-задания следует обратиться к списку нормативных и
правоприменительных актов, указанных в рабочей программе.

5.4. Методические рекомендации по выполнению тестовых заданий
Тестирование — это исследовательский метод, который позволяет выявить уровень

знаний, умений и навыков, способностей и других качеств обучающегося. В результате
тестирования  обычно  получают  некоторую  количественную  характеристику,
показывающую  меру  усвоения  учебного  материала  обучающимся.   Тесты   –  система
заданий  специфической  формы,  применяемая  в  сочетании  с  определенной  методикой
измерения и оценки результата. Тестовое задание – это диагностическое задание в виде
задачи или вопроса с четкой инструкцией к выполнению и обязательно с эталоном ответа
или алгоритмом требуемых действий.

При  выполнении  предложенных  на  занятии  тестовых  заданий,  обучающемуся
следует  внимательно  прочитать  каждый  из  поставленных  вопросов.  Это  позволит
определить  область знаний,  проверить  наличие которых призван тот или иной вопрос.
После ознакомления с вопросом следует приступать к прочтению предлагаемых вариантов
ответа.  Причем,  рекомендуем прочитать все  варианты, даже если один из  них кажется
вполне  удовлетворительным.  В  качестве  ответа  надлежит  выбрать  тот,  который
соответствующий правильному ответу. Обучающийся  должен дать  один  или  несколько
вариантов  правильного  ответа  из  предложенного  списка  ответов.  При  поиске  ответа
необходимо  проявлять  внимательность.  Прежде  всего,  следует  иметь  в  виду,  что  в
предлагаемом задании всегда будет один правильный и один неправильный ответ. Всех
правильных  или  всех  неправильных  ответов  (если  это  специально  не  оговорено  в
формулировке вопроса)  быть не  может. Нередко в  вопросе  уже содержится смысловая
подсказка,  что  правильным  является  только  один  ответ,  поэтому  при  его  нахождении
продолжать дальнейшие поиски уже не требуется.

На  отдельные  тестовые  задания  не  существует  однозначных  ответов,  поскольку
хорошее  знание  и  понимание  содержащегося  в  них  материала  позволяет  найти  такие
ответы самостоятельно. Именно на это обучающимся следует ориентироваться, поскольку
полностью запомнить всю получаемую информацию и в точности ее воспроизвести при
ответе  невозможно.  Кроме  того,  вопросы  в  тестах  могут  быть  обобщенными,  не
затрагивать каких-то деталей.

6. Учебная литература и ресурсы информационно-телекоммуникационной
сети «Интернет», включая перечень учебно-методического обеспечения для

самостоятельной работы обучающихся по дисциплине (модулю)

6.1. Основная литература
1. Андреева В.Л. Актуальные проблемы коммерческого права. Выпуск 3 [Электронный

ресурс]/ Андреева В.Л., Зевайкина А.Л.— Электрон. текстовые данные.— М.: Зерцало-
М,  2007.—  240  c.  —  Режим  доступа:  http://www.iprbookshop.ru/5857.html.  —  ЭБС
«IPRbooks»

2. Герасимова Л.П. Коммерческое право [Электронный ресурс]: курс лекций/ Герасимова
Л.П.— Электрон. текстовые данные.— М.: Экзамен, 2007.— 147 c.— Режим доступа:
http://www.iprbookshop.ru/1480.html. — ЭБС «IPRbooks»

3. Егорова  М.А.  Актуальные  проблемы  коммерческого  права  [Электронный  ресурс]:
учебно-методический  комплекс  учебной  дисциплины/  Егорова  М.А.—  Электрон.
текстовые  данные.—  М.:  Статут,  2011.—  96  c.—  Режим  доступа:
http://www.iprbookshop.ru/29111.html. — ЭБС «IPRbooks»

http://www.iprbookshop.ru/29111.html
http://www.iprbookshop.ru/1480.html
http://www.iprbookshop.ru/5857.html
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4. Пугинский  Б.И.  Коммерческое  право  России  [Электронный  ресурс]:  учебник/
Пугинский Б.И.— Электрон. текстовые данные.— М.: Зерцало, 2009.— 352 c.— Режим
доступа: http://www.iprbookshop.ru/5827.html. — ЭБС «IPRbooks»

5. Коммерческое  право.  Актуальные проблемы и  перспективы развития  [Электронный
ресурс]:  сборник  статей  к  юбилею  доктора  юридических  наук,  профессора  Бориса
Ивановича Пугинского/ В.Ф. Попондопуло [и др.].— Электрон. текстовые данные.—
М.: Статут, 2011.— 287 c.— Режим доступа:  http://www.iprbookshop.ru/29207.html. —
ЭБС «IPRbooks».

6.2. Дополнительная литература.
1. Егорова М.А. Коммерческое право: учебник для вузов. М.: РАНХиГС при Президенте

РФ, Статут, 2013. 640 с.
2. Коммерческое право: актуальные проблемы и перспективы развития: Сборник статей к

юбилею доктора юридических наук, профессора Бориса Ивановича Пугинского / сост.
Абросимова Е.А., Филиппова С.Ю. М.: Статут, 2011. 286 с. 

3. Коммерческое  право  [Электронный  ресурс]:  учебник  для  студентов  вузов,
обучающихся по специальностям «Юриспруденция» и «Коммерция (торговое дело)»/
Н.Д. Эриашвили [и др.].— Электрон. текстовые данные.— М.: ЮНИТИ-ДАНА, 2017.
— 503 c.— Режим доступа: http://www.iprbookshop.ru/81785.html. — ЭБС «IPRbooks»

6.3. Учебно-методическое обеспечение самостоятельной работы.
1. Андреева Л.В. Коммерческое (торговое) право: учебник. 3-е изд., перераб. и доп. М.:

КНОРУС, 2012. 328 с.
2. Коммерческое право : учебник для академического бакалавриата / Б. И. Пугинский [и

др.] ; под общ. ред. Б. И. Пугинского, В. А. Белова, Е. А. Абросимовой. — 5-е изд.,
перераб. и доп. — Москва : Издательство Юрайт, 2016. — 471 с.

3. Стрельцова М.А. Коммерческое право [Электронный ресурс]: методические указания/
Стрельцова  М.А.—  Электрон.  текстовые  данные.—  Оренбург:  Оренбургский
государственный  университет,  ЭБС  АСВ,  2005.—  86  c.—  Режим  доступа:
http://www.iprbookshop.ru/51529.html. — ЭБС «IPRbooks».

4. Рубцова  Н.В.  Коммерческое  право.  Практикум  [Электронный  ресурс]:  учебное
пособие/  Рубцова  Н.В.—  Электрон.  текстовые  данные.—  Новосибирск:
Новосибирский  государственный  технический  университет,  2012.—  40  c.—  Режим
доступа: http://www.iprbookshop.ru/44787.html. — ЭБС «IPRbooks»

6.4. Нормативные правовые документы 
5. Конституция Российской Федерации (принята всенародным голосованием 12.12.1993)

(с  учетом  поправок,  внесенных  Законами  РФ  о  поправках  к  Конституции  РФ  от
30.12.2008  N  6-ФКЗ,  от  30.12.2008  N 7-ФКЗ,  от  05.02.2014  N  2-ФКЗ)  //  Собрание
законодательства РФ. 2014.  N 15. Ст. 1691.

6. Жилищный  кодекс  Российской  Федерации  от  29.12.2004  N  188-ФЗ  //  Собрание
законодательства РФ. 2005. N 1 (часть 1), ст. 14.

7. Гражданский кодекс Российской Федерации (часть первая) от 30.11.1994 N 51-ФЗ //
Собрание законодательства РФ.1994. N 32. ст. 3301.

8. Гражданский кодекс Российской Федерации (часть вторая)  от 26.01.1996 N 14-ФЗ //
Собрание законодательства РФ. 1996. N 5. ст. 410.

9. Гражданский кодекс Российской Федерации (часть третья) от 26.11.2001 N 146-ФЗ  //
Собрание законодательства РФ. 2001. N 49. ст. 4552.

10. Федеральный  закон  от  19.05.1995  №  82-ФЗ  «Об  общественных  объединениях»  //
Собрание законодательства РФ. 1995. № 21.Ст. 1930.

11. Федеральный закон от 26.10.2002 N 127-ФЗ «О несостоятельности (банкротстве)» //

http://www.iprbookshop.ru/44787.html
http://www.iprbookshop.ru/51529.html
http://www.iprbookshop.ru/81785.html
http://www.iprbookshop.ru/29207.html
http://www.iprbookshop.ru/5827.html
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Собрание законодательства РФ. 2002. N 43. Ст. 4190.
12. Федеральный  закон  от  30.06.2003  N  87-ФЗ  «О  транспортно-экспедиционной

деятельности» // Собрание законодательства РФ. 2003. N 27 (ч. 1). ст. 2701.
13. Федеральный закон от 26.07.2006 N 135-ФЗ «О защите конкуренции»  //  Собрание

законодательства РФ. 2006. N 31 (1 ч.). Ст. 3434.
14. Федеральный  закон  от  04.05.2011  N  99-ФЗ  «О  лицензировании  отдельных  видов

деятельности» // Собрание законодательства РФ. 2011. N 19. Ст. 2716.
15. Федеральный закон от 26.12.1995 N 208-ФЗ «Об акционерных обществах» // Собрание

законодательства РФ. 1996. N 1. Ст. 1.
16. Федеральный  закон  от  29.12.2015  N  382-ФЗ  «Об  арбитраже  (третейском

разбирательстве) в Российской Федерации»  // Собрание законодательства РФ. 2016. №
1 (часть I). Ст. 2.

17. Федеральный  закон  от  24.07.2007  N  209-ФЗ  «О  развитии  малого  и  среднего
предпринимательства  в  Российской  Федерации»  //  Собрание  законодательства  РФ.
2007. № 31. Ст. 4006.

18. Федеральный  закон  от  08.08.2001  N  129-ФЗ  «О  государственной  регистрации
юридических лиц и индивидуальных предпринимателей» // Собрание законодательства
РФ. 2001. № 33 (часть I). Ст. 3431.

19. Федеральный  закон  от  22.04.1996  №  39-ФЗ  «О  рынке  ценных  бумаг»  //  Собрание
законодательства РФ. 1996. № 17. Ст. 1918.

20. Федеральный  закон  от  03.08.2018  N  290-ФЗ  «О  международных  компаниях»  //
Собрание законодательства РФ. 2018. № 32 (часть I). Ст. 5083.

6.5. Интернет-ресурсы.
1. www  .  kremlin  .  ru Президент Российской Федерации
2. www  .  gov  .  ru Сервер органов государственной власти Российской Федерации
3. http  ://  www  .  gov  .  ru  /  main  /  page  7.  html Федеральное собрание РФ
4. http  ://  www  .  duma  .  gov  .  ru  / Государственная Дума ФС РФ
5. www  .  vsrf  .  ru Верховный Суд Российской Федерации
6. www  .  ksrf  .  ru Конституционный Суд Российской Федерации
7. http  ://  www  .  cikrf  .  ru Центральная избирательная комиссия РФ

Базы данных, информационно-справочные и поисковые системы
1 www  .  consultant  .  ru Справочная правовая система «КонсультантПлюс»
2 СПС Гарант v.7 - Справочно-Правовая Система

1 Электронная Библиотека Диссертаций Российской государственной библиотеки ЭБД
РГБ. Включает полнотекстовые базы данных диссертаций. http://diss.rsl.ru

3 www  .  iqlib  .  ru Электронная библиотека образовательных и научных изданий Iqlib.
5 http  ://  www  .  cir  .  ru Университетская информационная система Россия. УИС РОССИЯ.
6. www  .  public  .  ru Интернет-библиотека СМИ Public  .  ru

6.6. Иные источники 
1. Гражданское право: Учебник для вузов. Часть первая / Под ред. В.П. Камышанского,

Н.М. Коршунова, В.И. Иванова. – М.: Эксмо, 2011.
2. КАШАНИНА Т.В.  Корпоративное право : учебник / КАШАНИНА Т.В. - 5-е изд.,

перераб. и доп. - М.: ЮРАЙТ : Высш. образование , 2010. - 899 с. - (Ун-ты Рос.). 
3.ГУЩИН В.В.  Корпоративное право :  учебник  /  ГУЩИН В.В.,  Порошкина  Ю.О.,

Сердюк Е.Б. - 2-е изд., перераб. и доп. - М. : Эксмо, 2009. - 622с. - (Рос. юрид.
образование). - ISBN 978-5-699-30242-0

4. КАШАНИНА Т.В. Частное право : учебник / КАШАНИНА Т.В. - М. : Эксмо, 2009. -
494 с. - (Рос. юрид. образование).

http://Public.ru/
http://www.public.ru/
http://www.cir.ru/
http://www.iqlib.ru/
http://diss.rsl.ru/
http://www.consultant.ru/
http://www.cikrf.ru/
http://www.ksrf.ru/
http://www.vsrf.ru/
http://www.duma.gov.ru/
http://www.gov.ru/main/page7.html
http://www.gov.ru/
http://www.kremlin.ru/
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7. Материально-техническая база, информационные технологии, программное
обеспечение и информационные справочные системы 

1.  Специализированные  залы  для  проведения  лекций  и  аудитории  для  проведения
семинарских и практических занятий с использованием мультимедийного оборудования и
возможностью прямого выхода в сеть Интернет.

2.  Специализированная  мебель  и  оргсредства:  аудитории  и  компьютерные  классы,
оборудованные посадочными местами.

3.  Технические  средства  обучения:  Персональные  компьютеры;  компьютерные
проекторы;  звуковые  динамики;  программные  средства,  обеспечивающие  просмотр
видеофайлов в форматах AVI, MPEG-4, DivX, RMVB, WMV.

4.  Лицензионные электронные ресурсы:  Windows,  Microsoft  Office  (Excel,  InfoPath,
PowerPoint, Publisher, Word).

5. Информационные справочные и поисковые системы «КонсультантПлюс», «Гарант».


	1. Перечень планируемых результатов обучения по дисциплине (модулю), соотнесенных с планируемыми результатами освоения программы
	2. Объем и место дисциплины (модуля) в структуре ОП ВО
	3. Содержание и структура дисциплины (модуля)
	4. Материалы текущего контроля успеваемости обучающихся и
	фонд оценочных средств промежуточной аттестации по дисциплине (модулю)
	4.1. Формы и методы текущего контроля успеваемости обучающихся и промежуточной аттестации.
	4.2. Материалы текущего контроля успеваемости обучающихся
	Норвежский бизнесмен, единственный владелец своей фирмы, обратился к адвокату за консультацией по вопросу об оптимальной форме ведения бизнеса в России. Фирма, которую он намерен создать в России, по его мнению, должна отвечать следующим требованиям:
	1. К источникам коммерческого права относятся
	А) законы Российской Федерации, Указы Президента РФ
	В) судебные решения
	Г) законы РФ и постановления Пленумов Верховного Суда РФ

	2. В каком государстве впервые был принят Торговый кодекс
	8. Товарная биржа – это
	а) организация, постоянно, самостоятельно извлекающая прибыль из заключения реализационных сделок;
	б) организация, формирующая оптовый рынок в виде публичных, гласных торгов;
	в) организация, являющаяся коммерческим посредником в торговом обороте.

	9. Доля учредителя товарной биржи в ее уставном капитале
	А) законом не ограничивается;
	Б) не может быть ниже 10 %;
	В) не может превышать 10 %;

	15. К зависимым посредникам относятся:
	а) торговые дома;
	б) дилеры
	в) трейдеры;
	г) дистрибьюторы;

	17. Договор считается заключенным
	а) с момента направления оферты;
	б) с момента получения оферты;
	в) с момента получения акцепта;


	4.3. Оценочные средства для промежуточной аттестации
	4.4. Методические материалы
	5. Методические указания для обучающихся по освоению дисциплины
	6. Учебная литература и ресурсы информационно-телекоммуникационной сети «Интернет», включая перечень учебно-методического обеспечения для самостоятельной работы обучающихся по дисциплине (модулю)
	6.1. Основная литература
	6.2. Дополнительная литература.
	6.3. Учебно-методическое обеспечение самостоятельной работы.
	6.4. Нормативные правовые документы
	6.5. Интернет-ресурсы.
	6.6. Иные источники
	7. Материально-техническая база, информационные технологии, программное
	обеспечение и информационные справочные системы

