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1. Перечень планируемых результатов обучения по дисциплине (модулю),
соотнесенных с планируемыми результатами освоения программы

1.1. Дисциплина «Смарт-контракты (электронные сделки) в системе предпринимательских
договоров» обеспечивает овладение следующими компетенциями с учетом этапов:

Код
компетен

ции

Наименование
компетенции

Код этапа
освоения

компетенц
ии

Наименование этапа освоения
компетенции

ПК-4 способность  выявлять,
пресекать,  раскрывать  и
расследовать
правонарушения  и
преступления

ПК-4.1.2 способность  применять  знания  о
законодательстве,  на  основании
которого выявляются, пресекаются,
раскрываются  и  расследуются
правонарушения  и  преступления  в
сфере  заключения  смарт-
контрактов  и  правового  режима
офшорных компаний и трастов.

ПК-12 способность  преподавать
юридические дисциплины
на высоком теоретическом
и методическом уровне

ПК-12.1.2 способность  применять  знания  о
преподавании  в  новых
направлениях  развития
действующего
предпринимательского
законодательства.

1.2. В результате освоения дисциплины у обучающихся должны быть сформированы:

Код этапа
освоения

компетенции
Результаты обучения

ПК-4.1.2. на уровне знаний:
 о  понятии  и  системе  предпринимательского
законодательства,  на  основании  которого
выявляются,  пресекаются,  раскрываются  и
расследуются правонарушения и преступления
 о  способах  и  механизмах  выявления,
пресечения,  раскрытия  и  расследования
правонарушения и преступления. 
на уровне умений:
 применять  установленные  законодательством
положения  и  конструкции  в  сфере
предпринимательских  правоотношений  с  целью
выявления,  пресечения,  раскрытия  и  расследования
правонарушения и преступлении. 

ПК-12.1.2 на уровне знаний:
 о  понятии и  системе  способах  преподавания
юридических дисциплин.
на уровне умений:
 применять те или иные методы преподавания
в конкретной сфере юриспруденции.
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2. Объем и место дисциплины (модуля) в структуре ОП ВО
Объем дисциплины
Общая трудоемкость дисциплины составляет 72 а.ч. (2 з.е.)
Количество  академических  часов,  выделенных  на  контактную  работу  с

преподавателем (по видам учебных занятий) и на самостоятельную работу обучающихся:
-  очная  форма  обучения:  лекции  –  4  а.ч.,  практические  занятия  –  12  а.ч.,

самостоятельная работа – 56 а.ч.  
-  заочная  форма  обучения:  лекции  –  2  а.ч.,  практические  занятия  –  12  а.ч.,

самостоятельная работа – 54 а.ч., контроль – 4 а.ч.  

Место дисциплины в структуре ОП ВО
Дисциплина  «Смарт-контракты  (электронные  сделки)  в  системе

предпринимательских договоров» относится к дисциплинам вариативной части. Изучается
студентами в 3 семестре на 2 курсе.

Для  освоения  дисциплины  «Смарт-контракты  (электронные  сделки)  в  системе
предпринимательских  договоров» обучающиеся  используют  знания,  умения,  навыки,
способы деятельности  и  установки,  сформированные в  ходе  одновременного изучения
предметов: «Философия права», «История политических и правовых учений», «История и
методология  юридической  науки»,  «Сравнительное  правоведение»,  «Актуальные
проблемы предпринимательского и инновационного права», «Иностранный язык в сфере
профессиональной  коммуникации»,  а  также  в  ходе  обучения  по  направлению 40.03.01
«Юриспруденция» квалификации «Бакалавр» по предметам «Теория государства и права»,
«Конституционное право», «Гражданское право», «Предпринимательское право». 

Форма промежуточной аттестации в соответствии с учебным планом – зачет.

3. Содержание и структура дисциплины (модуля)
Структура дисциплины

Таблица 1.

№ п/п
Наименование тем

(разделов)

Объем дисциплины (модуля), час. Форма
текущего
контроля

успеваемост
и

промежуточ
ной

аттестации

Всего

Контактная работа
обучающихся с

преподавателем по
видам учебных занятий

СР

Л ЛР ПЗ КСР

Очная форма обучения

Тема 1

Смарт-контракты
(электронные  сделки)  в
предпринимательском
праве:  понятие  и
правовое регулирование

12 2 2 8 УО

Тема 2

Особенности
заключения  смарт-
контрактов
(электронных сделок)

12 2
2

8 УО

Тема 3

Смарт-контракты
(электронные  сделки) в
предпринимательской
деятельности

12 2 2
2

10 УО, СЗ

Тема 4 Смарт-контракты
(электронные сделки) на

12 2 10 УО
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№ п/п
Наименование тем

(разделов)

Объем дисциплины (модуля), час. Форма
текущего
контроля

успеваемост
и

промежуточ
ной

аттестации

Всего

Контактная работа
обучающихся с

преподавателем по
видам учебных занятий

СР
Л ЛР ПЗ КСР

Очная форма обучения
финансовом рынке

Тема 5

Смарт-контракты
(электронные  сделки) в
системе
государственных
закупок

12 2 10 УО

Тема 6

Формы  и  способы
защиты прав участников
смарт-контрактов
(электронных сделок)

12 2 10 УО

Промежуточная аттестация зачет
Всего: 72 4 12 56
Примечание: 1 – формы текущего контроля успеваемости: кейсы задания (КЗ), ситуационные задачи  (СЗ), 
тесты (Т), устный опрос (УО)

Таблица 1.

№ п/п
Наименование тем

(разделов)

Объем дисциплины (модуля), час. Форма
текущего
контроля

успеваемост
и

промежуточ
ной

аттестации

Всего

Контактная работа
обучающихся с

преподавателем по
видам учебных занятий

СР

Л ЛР ПЗ КСР

заочная форма обучения

Тема 1

Смарт-контракты
(электронные  сделки)  в
предпринимательском
праве:  понятие  и
правовое регулирование

12 1 2 9 УО

Тема 2

Особенности
заключения  смарт-
контрактов
(электронных сделок)

13 2
2

9 УО

Тема 3

Смарт-контракты
(электронные  сделки) в
предпринимательской
деятельности

14 1 2
2

9 УО, СЗ

Тема 4
Смарт-контракты
(электронные сделки) на
финансовом рынке

11 2 9 УО

Тема 5 Смарт-контракты
(электронные  сделки) в
системе

11 2 9 УО
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№ п/п
Наименование тем

(разделов)

Объем дисциплины (модуля), час. Форма
текущего
контроля

успеваемост
и

промежуточ
ной

аттестации

Всего

Контактная работа
обучающихся с

преподавателем по
видам учебных занятий

СР
Л ЛР ПЗ КСР

заочная форма обучения
государственных
закупок

Тема 6

Формы  и  способы
защиты прав участников
смарт-контрактов
(электронных сделок)

11 2 9 УО

Промежуточная аттестация зачет
Всего: 72 2 12 54 4 - контроль
Примечание: 1 – формы текущего контроля успеваемости: кейсы задания (КЗ), ситуационные задачи  (СЗ), 
тесты (Т), устный опрос (УО)

Содержание дисциплины (модуля)

Тема № 1.  Смарт-контракты (электронные сделки)  в предпринимательском
праве: понятие и правовое регулирование

Понятие  и  правовая  природа  смарт-контракта.  Смарт-контракт  как  договорная
форма.  Место  смарт-контрактов  в  системе  предпринимательских  договоров.  Смарт-
контракты и принципы гражданского права. Соотношение понятий «договор» и «смарт-
контракт».  Классификация  смарт-контрактов.  Элементы  смарт-контракта. Соотношение
воли и волеизъявления в смарт-контрактах. 

Тема № 2. Особенности заключения смарт-контрактов (электронных сделок). 

Порядок  и  особенности  заключения  смарт-контрактов.  Обязательные  условия
использования  смарт-контракта.  Стадии  заключения  смарт-контрактов.  Форма  смарт-
контракта.  Момент  заключения  смарт-контракта.  Участники  смарт-контракта.  Смарт-
контракт как основание возникновения обязательств. Исполнение обязательств по смарт-
контракту. Последствия невозможности исполнения смарт-контракта.

Тема № 3.  Смарт-контракты  (электронные сделки) в  предпринимательской
деятельности

Смарт-контракт как способ осуществления прав субъектами предпринимательских
правоотношений.  Значение  смарт-контрактов  в  осуществлении  предпринимательской
деятельности. Сфера применения смарт-контрактов в предпринимательской деятельности.
Специфика  предмета  смарт-контракта,  как  объекта  предпринимательских
правоотношений. Инвестиционная деятельность  и  смарт-контракты.  Смарт-контракты в
сфере рекламного бизнеса. Смарт-контракт как основа для продвижения бизнес-проектов.
Внедрение смарт - контрактов в предпринимательские отношения в сети Интернет.

Тема № 4. Смарт-контракты (электронные сделки) на финансовом рынке
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Смарт-контракт  как  основа  финансовых  отношений  цифровой  экономики.
Использование  смарт-контрактов  в  банковской  сфере.  Кредиты  на  основании  смарт-
контрактов.  Смарт-контракты в страховании.  Место смарт-контрактов на рынке ценных
бумаг.  Смарт-контракт:  преимущества  и  недостатки.  Смарт-контракты  как  средство
повышения ликвидности финансового актива.  

Тема № 5. Смарт-контракты (электронные сделки) в системе государственных
закупок 

Перспективы  использования  смарт-контрактов  в  управлении  цепями  поставок.
Место смарт-контрактов в системе государственных закупок. Смарт-контракты как замена
электронным торгам.

 Тема  №  6.  Формы  и  способы  защиты  прав  участников смарт-контрактов
(электронных сделок)

Формы  и  способы  защиты  сторон  договора,  оформленного  посредством  смарт-
контракта.  Средства  защиты  нарушенных  прав  в  результате  неисполнения  или
ненадлежащего исполнения условий смарт-контракта (электронной сделки). Применение
(не  применение)  последствий  недействительности  сделок  к  смарт-контрактам
(электронным сделкам).  Возможность (невозможность)  имплементации реституционных
механизмов в  смарт-контракты (электронные сделки).  Возмещение убытков как способ
защиты участников смарт-контракта (электронной сделки). 

4. Материалы текущего контроля успеваемости обучающихся и
фонд оценочных средств промежуточной аттестации по дисциплине (модулю)

4.1.  Формы  и  методы  текущего  контроля  успеваемости  обучающихся  и
промежуточной аттестации.

4.1.1.  В  ходе  реализации  дисциплины  Б1.В.ДВ.07.01. Смарт-контракты
(электронные  сделки)  в  системе  предпринимательских  договоров  используются
следующие методы текущего контроля успеваемости обучающихся:

Тема (раздел) Методы текущего контроля успеваемости

Тема  1.  Смарт-контракты  (электронные
сделки)  в  предпринимательском  праве:
понятие и правовое регулирование

Устный опрос

Тема  2.  Особенности  заключения  смарт-
контрактов (электронных сделок)

Устный опрос

Тема  3.  Смарт-контракты  (электронные
сделки) в  предпринимательской
деятельности

Устный опрос, ситуационные задачи

Тема  4.  Смарт-контракты  (электронные
сделки) на финансовом рынке

Устный опрос

Тема  5.  Смарт-контракты  (электронные
сделки) в  системе  государственных
закупок

Устный опрос

Тема  6.  Защита  прав  участников  смарт-
контрактов (электронных сделок)

Устный опрос
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4.1.2.  Зачет  проводится  с  применением  следующих методов (средств):  метод
устного ответа на вопросы билета и дальнейшей беседы по правовым нормам, а также
устное решение ситуационных задач.

4.2. Материалы текущего контроля успеваемости обучающихся

Типовые  оценочные  материалы  по  теме 1.  Смарт-контракты  (электронные
сделки) в предпринимательском праве: понятие и правовое регулирование

Вопросы для устного опроса:
1. Понятие и правовая природа смарт-контракта. 
2. Смарт-контракт как договорная форма. 
3. Место смарт-контрактов в системе предпринимательских договоров. 
4. Смарт-контракты и принципы гражданского права. 
5. Соотношение понятий «договор» и «смарт-контракт». 
6. Классификация смарт-контрактов. 
7. Элементы смарт-контракта. 
8. Соотношение воли и волеизъявления в смарт-контрактах. 

Типовые оценочные материалы по  теме 2.  Особенности заключения смарт-
контрактов (электронных сделок). 

Вопросы для устного опроса:
1. Порядок и особенности заключения смарт-контрактов. 
2. Обязательные условия использования смарт-контракта. 
3. Стадии заключения смарт-контрактов. 
4. Форма смарт-контракта. 
5. Момент заключения смарт-контракта. 
6. Участники смарт-контракта. 
7. Смарт-контракт как основание возникновения обязательств. 
8. Исполнение обязательств по смарт-контракту. 
9. Последствия невозможности исполнения смарт-контракта.

Типовые  оценочные  материалы  по  теме 3.  Смарт-контракты  (электронные
сделки) в предпринимательской деятельности

Вопросы для устного опроса:
1. Смарт-контракт  как  способ  осуществления  прав  субъектами

предпринимательских правоотношений. 
2. Значение  смарт-контрактов  в  осуществлении  предпринимательской

деятельности. 
3. Сфера применения смарт-контрактов в предпринимательской деятельности. 
4. Специфика  предмета  смарт-контракта,  как  объекта  предпринимательских

правоотношений. 
5. Инвестиционная деятельность и смарт-контракты. 
6. Смарт-контракты в сфере рекламного бизнеса. 
7. Смарт-контракт как основа для продвижения бизнес-проектов. 
8. Внедрение  смарт  -  контрактов  в  предпринимательские  отношения  в  сети

Интернет.                                                           

Ситуация 1
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Группа  лиц  желает  установить  некоторые  правила  и  условия  распределения
ценностей,  а  также  определенным  механизмом  гарантировать  выполнение  этого
распределения по заданным правилам и условиям. При выборе формы сделки возник спор.
Одни  решили  лучше  составить  бумагу, на  которой  записать  свои  идентификационные
данные,  условия,  вовлеченные  ценности,  ставить  дату  и  подписать.  Для  надежности
решили,  что  контракт  лучше  заверить  у  нотариуса.  Надежность,  как  они  говорили  в
наличии  у  каждого  участника  бумажного  экземпляра  договора.  После  этого  начинали
выполнять какие-то действия.

Другие предложили довериться современным технологиям, т.е.  заключить смарт-
контракт. По мнению последних он объединяет в себе и возможность написания условий
контракта,  и  механизм  строгого  их  выполнения.  Если  условия  были  заданы  и  была
подписана соответствующая транзакция или запрос, то после принятия этого запроса или
транзакции уже невозможно изменить условия или повлиять на их выполнение.

Вопросы:
1. Что такое смарт-контракт?
2. Какой вариант выбрать и почему?
3. Что можно посоветовать участникам сделки?

Типовые  оценочные  материалы  по  теме 4.  Смарт-контракты  (электронные
сделки) на финансовом рынке

Вопросы для устного опроса:
1. Смарт-контракт как основа финансовых отношений цифровой экономики. 
2. Использование смарт-контрактов в банковской сфере. 
3. Кредиты на основании смарт-контрактов. 
4. Смарт-контракты в страховании. 
5. Место смарт-контрактов на рынке ценных бумаг. 
6. Смарт-контракт: преимущества и недостатки. 
7. Смарт-контракты как средство повышения ликвидности финансового актива.

Типовые  оценочные  материалы  по  теме 5.  Смарт-контракты  (электронные
сделки) в системе государственных закупок 

Вопросы для устного опроса:
1. Перспективы  использования  смарт-контрактов  в  управлении  цепями

поставок. 
2. Место смарт-контрактов в системе государственных закупок. 
3. Смарт-контракты как замена электронным торгам.

Типовые оценочные материалы по теме 6.  Формы и способы защиты прав
участников смарт-контрактов (электронных сделок)

Вопросы для устного опроса:
1. Формы  и  способы  защиты  сторон  договора,  оформленного  посредством

смарт-контракта. 
2. Средства  защиты  нарушенных  прав  в  результате  неисполнения  или

ненадлежащего исполнения условий смарт-контракта (электронной сделки). 
3. Применение  (не  применение)  последствий  недействительности  сделок  к

смарт-контрактам (электронным сделкам). 
4. Возможность (невозможность) имплементации реституционных механизмов

в смарт-контракты (электронные сделки). 
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5. Возмещение  убытков  как  способ  защиты  участников  смарт-контракта
(электронной сделки). 

4.3. Оценочные средства для промежуточной аттестации.

4.3.1. Формируемые компетенции

Код
компетен

ции

Наименование
компетенции

Код этапа
освоения

компетенц
ии

Наименование этапа освоения
компетенции

ПК-4 способность выявлять, 
пресекать, раскрывать и 
расследовать 
правонарушения и 
преступления 

ПК-4.1.2 способность  применять  знания  о
законодательстве,  на  основании
которого выявляются, пресекаются,
раскрываются  и  расследуются
правонарушения  и  преступления  в
сфере  заключения  смарт-
контрактов  и  правового  режима
офшорных компаний и трастов

ПК-12 способность  преподавать
юридические дисциплины
на высоком теоретическом
и методическом уровне

ПК-12.1.2 способность  применять  знания  о
преподавании  в  новых
направлениях  развития
действующего
предпринимательского
законодательства

4.3.2 Типовые оценочные средства

Вопросы для зачета по дисциплине 
«Смарт-контракты (электронные сделки) в системе

предпринимательских договоров»

1. Понятие и правовая природа смарт-контракта. 
2. Смарт-контракт как договорная форма. 
3. Место смарт-контрактов в системе предпринимательских договоров. 
4. Смарт-контракты и принципы гражданского права. 
5. Соотношение понятий «договор» и «смарт-контракт». 
6. Классификация смарт-контрактов. 
7. Элементы смарт-контракта. 
8. Соотношение воли и волеизъявления в смарт-контрактах. 
9. Порядок и особенности заключения смарт-контрактов. 
10. Обязательные условия использования смарт-контракта. 
11. Стадии заключения смарт-контрактов. 
12. Форма смарт-контракта. 
13. Момент заключения смарт-контракта. 
14. Участники смарт-контракта. 
15. Смарт-контракт как основание возникновения обязательств. 
16. Исполнение обязательств по смарт-контракту. 
17. Последствия невозможности исполнения смарт-контракта.
18. Смарт-контракт  как  способ  осуществления  прав  субъектами

предпринимательских правоотношений. 
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19. Значение  смарт-контрактов  в  осуществлении  предпринимательской
деятельности. 

20. Сфера применения смарт-контрактов в предпринимательской деятельности. 
21. Специфика  предмета  смарт-контракта,  как  объекта  предпринимательских

правоотношений. 
22. Инвестиционная деятельность и смарт-контракты. 
23. Смарт-контракты в сфере рекламного бизнеса. 
24. Смарт-контракт как основа для продвижения бизнес-проектов. 
25. Внедрение  смарт  -  контрактов  в  предпринимательские  отношения  в  сети

Интернет.                                                           
26. Смарт-контракт как основа финансовых отношений цифровой экономики. 
27. Использование смарт-контрактов в банковской сфере. 
28. Кредиты на основании смарт-контрактов. 
29. Смарт-контракты в страховании. 
30. Место смарт-контрактов на рынке ценных бумаг. 
31. Смарт-контракт: преимущества и недостатки. 
32. Смарт-контракты как средство повышения ликвидности финансового актива.
33. Перспективы  использования  смарт-контрактов  в  управлении  цепями

поставок. 
34. Место смарт-контрактов в системе государственных закупок. 
35. Смарт-контракты как замена электронным торгам.
36. Формы  и  способы  защиты  сторон  договора,  оформленного  посредством

смарт-контракта. 
37. Средства  защиты  нарушенных  прав  в  результате  неисполнения  или

ненадлежащего исполнения условий смарт-контракта (электронной сделки). 
38. Применение  (не  применение)  последствий  недействительности  сделок  к

смарт-контрактам (электронным сделкам). 
39. Возможность (невозможность) имплементации реституционных механизмов

в смарт-контракты (электронные сделки). 
40. Возмещение  убытков  как  способ  защиты  участников  смарт-контракта

(электронной сделки). 

Шкала оценивания.
Этап освоения
компетенции

Показатель оценивания Критерий оценивания Средства
(методы)

оценивания
ПК-4.1.2:  способность
применять  знания  о
законодательстве,  на
основании  которого
выявляются,
пресекаются,
раскрываются  и
расследуются
правонарушения  и
преступления  в  сфере
заключения  смарт-
контрактов и правового
режима  офшорных
компаний и трастов

 раскрыта  система
законодательства,  на
основании  которого
выявляются,  пресекаются,
раскрываются  и
расследуются
правонарушения  и
преступления  в  сфере
заключения  смарт-
контрактов  и  правового
режима  офшорных
компаний и трастов.

 четко представляет
иерархию
законодательного
регулирования,  на
основании  которого
выявляются,
пресекаются,
раскрываются  и
расследуются
правонарушения  и
преступления  в  сфере
заключения  смарт-
контрактов  и  правового
режима  офшорных
компаний и трастов.

Устный опрос
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ПК-12.1.2: способность
применять  знания  о
преподавании  в  новых
направлениях  развития
действующего
предпринимательского
законодательства

 применяются
знания  в  новых
институтах
предпринимательского
права  и  проводится  их
изложение  согласно
методике преподавания

 грамотно
использует  знания  в
новых  институтах
предпринимательского
права  и  проводится  их
изложение  согласно
методике преподавания

Устный опрос,
Ситуационные
задачи
 

4.4. Методические материалы

Оценивание  обучающихся  в  процессе  поэтапного  освоения  ими  компетенций,
формируемых данной дисциплиной осуществляется в форме зачета, который предполагает
оценивание знаний с помощью устного собеседования по узловым вопросам.

Знания и умения обучающегося на зачете оцениваются как «зачтено», «не зачтено».
Оценивание обучающегося на зачете по дисциплине

Оценка Критерии оценки Результаты обучения
«зачтено» - четко  представляет  иерархию

законодательного  регулирования,  на
основании  которого  выявляются,
пресекаются,  раскрываются  и
расследуются  правонарушения  и
преступления  в  сфере  заключения
смарт-контрактов и правового режима
офшорных компаний и трастов;
- грамотно  использует  знания  в
новых  институтах
предпринимательского  права  и
проводится  их  изложение  согласно
методике преподавания

ПК-4.1.2
на уровне знаний:
 о  понятии  и  системе
предпринимательского
законодательства,  на  основании
которого  выявляются,
пресекаются,  раскрываются  и
расследуются  правонарушения  и
преступления
о  способах  и  механизмах
выявления, пресечения, раскрытия
и расследования правонарушения и
преступления;
на уровне умений:
 применять  установленные
законодательством  положения  и
конструкции  в  сфере
предпринимательских
правоотношений  с  целью
выявления, пресечения, раскрытия
и расследования правонарушения и
преступления 
ПК-12.1.2:
на уровне знаний:
 о  понятии  и  системе
способах  преподавания
юридических дисциплин;
на уровне умений:
 применять  те  или  иные
методы преподавания в конкретной
сфере юриспруденции.

«не
зачтено»

- не  представляет  иерархию
законодательного  регулирования,  на
основании  которого  выявляются,
пресекаются,  раскрываются  и
расследуются  правонарушения  и
преступления  в  сфере  заключения
смарт-контрактов и правового режима
офшорных компаний и трастов;
- не  использует  знания  в  новых
институтах  предпринимательского
права  и  не  проводит  их  изложение
согласно методике преподавания

5. Методические указания для обучающихся по освоению дисциплины
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К  зачету  по  дисциплине  «Смарт-контракты  (электронные  сделки)  в  системе
предпринимательских  договоров»  необходимо  готовится  целенаправленно,  регулярно,
систематически  и  с  первых  дней  обучения  по  данной  дисциплине.  Попытки  освоить
дисциплину  в  период  зачётно-экзаменационной  сессии,  как  правило,  показывают  не
слишком удовлетворительные результаты.

В  самом  начале  освоения  дисциплины  познакомьтесь  со  следующей  учебно-
методической документацией:

 рабочей  программой  дисциплины  «Смарт-контракты  (электронные  сделки)  в
системе предпринимательских договоров»; 

 перечнем знаний, умений которыми обучающийся должен овладеть, 
 тематическими планами занятий,
 контрольными мероприятиями,
 учебником, учебными пособиями, а также электронными ресурсами,
 перечнем экзаменационных вопросов и заданий.

После  этого  у  обучающихся  должно  сформироваться  четкое  представление  об
объеме  и  характере  знаний,  умений,  которыми  надо  будет  овладеть  по  дисциплине.
Систематическое  выполнение  заданий  учебной  работы  на  лекциях  и  семинарских
занятиях позволит успешно освоить дисциплину и создать хорошую базу для сдачи зачета.

Промежуточная  аттестация  по  дисциплине  «Смарт-контракты  (электронные
сделки)  в  системе  предпринимательских  договоров»  проводится  в  соответствии  с
Учебным планом по семестрам – в 2 семестре для очной формы обучения в виде зачета.

Обучающийся  допускается  к  зачету  по  дисциплине  в  случае  выполнения  им
учебного  плана  по  дисциплине:  выполненных  работ.  В  случае  наличия  учебной
задолженности обучающийся отрабатывает пропущенные занятия в форме, предложенной
преподавателем.

Обучение  по  дисциплине  «Смарт-контракты  (электронные  сделки)  в  системе
предпринимательских договоров» предполагает контактную форму работы (лекционные,
семинарские занятия, а также консультации) и самостоятельную работу обучающихся. 

5.1.  Методические  рекомендации  по  подготовке  к  лекционным  и  семинарским
занятиям

Дисциплина  «Смарт-контракты  (электронные  сделки)  в  системе
предпринимательских  договоров»  ориентирована  на  формирование  у  обучающихся
представлений  об  организационных,  научных  и  методических  основах  системы
инвестиционных  отношений,  которые  подлежат  регулированию  институциональным
правовым средством и регулятивными правовыми средствами (корпоративными актами и
договорами).

В  связи,  с  чем  предполагается  следующая  последовательность  в  подготовке
обучающихся к лекции:

- ознакомление с материалом предыдущей лекции;
- знакомство  с  тематикой  предстоящей  лекции  (по  тематическому  плану,

представленному в настоящей рабочей программе дисциплины);
- прочтение и анализ учебных пособий, учебников, научных статей по теме

предстоящего лекционного занятия;
- подготовить вопросы, которые вы предполагаете задать лектору по проблеме

предстоящей лекции.
Цель семинарских занятий заключается  в  ознакомлении обучающихся с  новыми

подходами к  исследованию проблемных вопросов  корпоративного права.  Подготовка к
практическим занятиям предполагает  проработку ответов  на  вопросы,  предложенные в
каждой  теме  каждого  раздела  настоящей  рабочей  программы  дисциплины,  а  также
выработку  навыков  работы  с  научной  юридической  литературой  и  библиографией,
справочниками,  справочно-правовыми базами.  Ряд  практических  занятий предполагают
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просмотр  проблемных  и  документальных  видеосюжетов,  с  последующим  их
обсуждением. 

Вопросы для самостоятельной подготовки к семинарским занятиям

Тема 1.  Смарт-контракты  (электронные  сделки)  в  предпринимательском
праве: понятие и правовое регулирование

Семинар 1
1. Понятие и правовая природа смарт-контракта. 
2. Смарт-контракт как договорная форма. 
3. Место смарт-контрактов в системе предпринимательских договоров. 
4. Смарт-контракты и принципы гражданского права. 
5. Соотношение понятий «договор» и «смарт-контракт». 
6. Классификация смарт-контрактов. 
7. Элементы смарт-контракта. 
8. Соотношение воли и волеизъявления в смарт-контрактах. 

Тема 2. Особенности заключения смарт-контрактов (электронных сделок). 

Семинар 2
1. Порядок и особенности заключения смарт-контрактов. 
2. Обязательные условия использования смарт-контракта. 
3. Стадии заключения смарт-контрактов. 
4. Форма смарт-контракта. 
5. Момент заключения смарт-контракта. 
6. Участники смарт-контракта. 
7. Смарт-контракт как основание возникновения обязательств. 
8. Исполнение обязательств по смарт-контракту. 
9. Последствия невозможности исполнения смарт-контракта.

Тема 3.  Смарт-контракты  (электронные  сделки) в  предпринимательской
деятельности

Семинар 3
1. Смарт-контракт  как  способ  осуществления  прав  субъектами

предпринимательских правоотношений. 
2. Значение  смарт-контрактов  в  осуществлении  предпринимательской

деятельности. 
3. Сфера применения смарт-контрактов в предпринимательской деятельности. 
4. Специфика  предмета  смарт-контракта,  как  объекта  предпринимательских

правоотношений. 
5. Инвестиционная деятельность и смарт-контракты. 
6. Смарт-контракты в сфере рекламного бизнеса. 
7. Смарт-контракт как основа для продвижения бизнес-проектов. 
8. Внедрение  смарт  -  контрактов  в  предпринимательские  отношения  в  сети

Интернет.                                                           

Тема 4. Смарт-контракты (электронные сделки) на финансовом рынке

Семинар 4
1. Смарт-контракт как основа финансовых отношений цифровой экономики. 
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2. Использование смарт-контрактов в банковской сфере. 
3. Кредиты на основании смарт-контрактов. 
4. Смарт-контракты в страховании. 
5. Место смарт-контрактов на рынке ценных бумаг. 
6. Смарт-контракт: преимущества и недостатки. 
7. Смарт-контракты как средство повышения ликвидности финансового актива.  

Тема 5.  Смарт-контракты  (электронные сделки) в системе государственных
закупок 

Семинар 5
1. Перспективы использования смарт-контрактов в управлении цепями поставок. 
2. Место смарт-контрактов в системе государственных закупок. 
3. Смарт-контракты как замена электронным торгам.

Тема 6.  Формы  и  способы  защиты  прав  участников  смарт-контрактов
(электронных сделок)

Семинар 6
1. Формы  и  способы  защиты  сторон  договора,  оформленного  посредством

смарт-контракта. 
2. Средства  защиты  нарушенных  прав  в  результате  неисполнения  или

ненадлежащего исполнения условий смарт-контракта (электронной сделки). 
3. Применение  (не  применение)  последствий  недействительности  сделок  к

смарт-контрактам (электронным сделкам). 
4. Возможность (невозможность) имплементации реституционных механизмов

в смарт-контракты (электронные сделки). 
5. Возмещение  убытков  как  способ  защиты  участников  смарт-контракта

(электронной сделки). 

5.2. Методические рекомендации к самостоятельной работе 
Самостоятельная работа обучающихся направлена на решение следующих задач:
1. Выработка  знаний  о  венчурном  предпринимательстве  в  России  и  за

рубежом;
2. Формирование  навыков  критического,  исследовательского  отношения  к

предъявляемой  аргументации,  развитие  умений  схватывания  и  понимания  проблемных
вопросов, связанных с венчурным предпринимательством;

3. Развитие  и  совершенствование  способностей  к  диалогу,  к  дискуссии,  к
формированию и логически аргументированному обоснованию собственной позиции по
тому или иному вопросу в  разрешении методологических проблем в сфере венчурных
отношений;

4. Развитие и совершенствование практических навыков при самостоятельном
составлении юридических документов.

Для решения первой задачи обучающимся предлагаются аналитический отчет по
основным  темам  дисциплины  «Смарт-контракты  (электронные  сделки)  в  системе
предпринимательских  договоров».  Результаты  работы  обсуждаются  на  практических
занятиях.

Для  решения  второй  задачи  –  формирование  навыков  критического,
исследовательского  отношения  к  предъявляемой  аргументации,  развитие  умений
схватывания и понимания проблемных вопросов венчурных правоотношений необходимо
подготовить  презентацию  по  предлагаемым  научным  статьям/текстам  относительно
методологических  вопросов,  связанных  с  рассматриваемыми  аспектами  венчурного
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предпринимательства. Проверка выполнения заданий осуществляется как на практических
занятиях с помощью устных выступлений обучающихся (при опросе) и их коллективного
обсуждения (в форме групповых дискуссий).

Для  решения  третьей  задачи  –  развитие  и  совершенствование  способностей  к
диалогу, к  дискуссии,  к формированию и логически аргументированному обоснованию
собственной позиции по  тому или  иному вопросу организуются  специальные учебные
занятия в виде «свободно плавающей дискуссии» или мозгового штурма, при подготовке к
которым обучающиеся заранее распределяются по группам, отстаивающим ту или иную
точку зрения по обсуждаемой проблеме.

Для  решения  четвёртой  задачи  –  развитие  и  совершенствование  практических
навыков  при  самостоятельном  составлении  юридических  документов  необходимо
предоставить проект того или иного  документа. 

5.3. Методические рекомендации по решению ситуационных задач и кейс-заданий 
Прежде чем приступить к ответам на поставленные в ситуационных задачах и кейс-

заданиях  вопросы,  необходимо  изучить  соответствующие  разделы  учебников,
комментариев  к  законам,  определить  и  исследовать  относящиеся  к  данной  теме
нормативные  акты,  подобрать  научную  литературу.  Не  следует  ограничиваться
рекомендованной научной литературой и нормативными актами, поскольку их перечень,
как правило, является приблизительным.

При  подборке  необходимого  материала  полезно  использовать  электронные
информационно-справочные  правовые  системы  типа  «Гарант»,  «КонсультантПлюс»,
«Кодекс»,  «Референт»,  «Эталон»,  «АРМ-юрист»  и  др.,  а  кроме  того,  публикации  на
официальный интернет-сайтах.

При решении задачи и кейс-заданий на основе изученного материала необходимо
дать  аргументированные  ответы  на  поставленные  вопросы.  Обязательны  ссылки  на
действующие нормативные правовые акты и разъяснения высших судебных органов. Если
в задаче и кейс-задании несколько вопросов или они предусматривают несколько способов
разрешения  развития  ситуации  из-за  неясности  каких-либо  факторов,  то  нужно
последовательно  дать  на  каждый  из  поставленных  вопросов  ответ  и  рассмотреть  все
ситуации. При решении задачи и кейс-задания следует обратиться к списку нормативных и
правоприменительных актов, указанных в рабочей программе.

6. Учебная литература и ресурсы информационно-телекоммуникационной сети
"Интернет", включая перечень учебно-методического обеспечения для

самостоятельной работы обучающихся по дисциплине (модулю)
6.1. Основная литература
1. Захаркина  А.В.  Предпринимательское  право  [Электронный  ресурс]  :

сборник кейсов и модульных заданий для студентов всех форм обучения / А. В. Захаркина.
— Электрон. текстовые данные. — Саратов : Ай Пи Эр Медиа, 2018. — 219 c. — 978-5-
4486-0245-0. — Режим доступа: http://www.iprbookshop.ru/72542.html

2. Шаблова, Е. Г. Актуальные проблемы гражданского и предпринимательского
права :  учеб.  пособие для  бакалавриата  и  магистратуры /  Е.  Г. Шаблова.  — Москва :
Издательство Юрайт, 2019. — 93 с. — (Серия : Университеты России). — ISBN 978-5-534-
05637-2.  —  Текст  :  электронный  //  ЭБС  Юрайт  [сайт].  —  URL: https://biblio-
online.ru/bcode/441672 (дата обращения: 06.05.2019).

3. Предпринимательское право [Электронный ресурс] : учебник для студентов
вузов,  обучающихся  по  направлению  подготовки  030900  «Юриспруденция»  /  Н.  Д.
Эриашвили, Ф. Г. Мышко, А. В. Барков [и др.] ; под ред. Н. Д. Эриашвили, Ф. Г. Мышко.
— Электрон. текстовые данные. — М. : ЮНИТИ-ДАНА, 2017. — 415 c. — 978-5-238-
02485-1. — Режим доступа: http://www.iprbookshop.ru/83051.html

4. Предпринимательское  право  Российской  Федерации:  Учебник  /  Е.Г.

http://www.iprbookshop.ru/72542.html
http://www.iprbookshop.ru/83051.html
https://biblio-online.ru/bcode/441672
https://biblio-online.ru/bcode/441672
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Афанасьева, А.В. Белицкая, В.А. Вайпан и др.; отв. ред. Е.П. Губин, П.Г. Лахно. 3-е изд.,
перераб. и доп. М.: НОРМА, ИНФРА-М, 2017. 992 с.

6.2. Дополнительная литература.
1. Брагинский,  М.  И.  Договорное  право.  Книга  первая.  Общие  положения

[Электронный ресурс]  /  М.  И.  Брагинский,  В.  В.  Витрянский.  — Электрон.  текстовые
данные.  —  М.  :  Статут,  2011.  —  848  c.  —  978-5-8354-0749-1.  —  Режим  доступа:
http://www.iprbookshop.ru/29312.html

5.  Кирпичев, А. Е. Предпринимательское право [Электронный ресурс] : курс
лекций  /  А.  Е.  Кирпичев,  В.  А.  Кондратьев.  — Электрон.  текстовые  данные.  — М.  :
Российский государственный университет правосудия, 2017. — 148 c. — 978-5-93916-624-
9. — Режим доступа: http://www.iprbookshop.ru/74174.html 

6.3. Учебно-методическое обеспечение самостоятельной работы.
1. АКТУАЛЬНЫЕ  проблемы  частного  права  :  Сб.  ст.  к  юбилею  П.В.

Крашенинникова: М.-Екатеринбург, 21 июня 2014 / отв. ред. Б.М. Гонгало, В. Ем. - М. :
Статут, 2014

2. Суханов— Электрон. текстовые данные.— М.: Статут, 2014.— 460 c.— Режим
доступа: http://www.iprbookshop.ru/29071.html. — ЭБС «IPRbooks»

3. Аналитический обзор Банка России по теме: "Смарт-контракты". Октябрь,
2018 // URL: http://www.cbr.ru.

4. Жарова  А.К.  Право  и  информационные  конфликты в  информационно-
телекоммуникационной сфере: Монография / А.К. Жарова. М.: Янус-К, 2016. 248 с.

6.4. Нормативные правовые документы 
1. Конституция  Российской  Федерации  (принята  всенародным  голосованием

12.12.1993) (с учетом поправок, внесенных Законами РФ о поправках к Конституции РФ
от  30.12.2008  N  6-ФКЗ,  от  30.12.2008  N  7-ФКЗ,  от  05.02.2014  N  2-ФКЗ)  //  Собрание
законодательства РФ. 2014.  N 15. Ст. 1691.

2. Гражданский кодекс Российской Федерации (часть первая) от 30.11.1994 N
51-ФЗ  (ред.  от  23.05.2015)  (с  изм.  и  доп.,  вступ.  в  силу  с  01.06.2015)  //  Собрание
законодательства РФ.1994. N 32. ст. 3301.

3. Гражданский кодекс Российской Федерации (часть вторая) от 26.01.1996 N
14-ФЗ (ред. от 06.04.2015) // Собрание законодательства РФ. 1996. N 5. ст. 410.

4. Гражданский кодекс Российской Федерации (часть третья) от 26.11.2001 N
146-ФЗ (ред. от 05.05.2014) // Собрание законодательства РФ. 2001. N 49. ст. 4552.

5. Федеральный закон от 23.08.1996 N 127-ФЗ (ред. от 23.05.2016) "О науке и
государственной научно-технической политике" (с изм. и доп., вступ. в силу с 01.01.2017.
В данном виде документ опубликован не был // СПС КонсультантПлюс. 

6. Федеральный  закон  от  29.07.2017  N  216-ФЗ  (ред.  от  27.12.2018)  "Об
инновационных научно-технологических центрах и о внесении изменений в отдельные
законодательные акты Российской Федерации" // Официальный интернет-портал правовой
информации http://www.pravo.gov.ru, 30.07.2017. 

7. Постановление Правительства РФ от 02.03.2019 N 234
8. "О системе управления реализацией национальной программы "Цифровая

экономика Российской Федерации"
9. (вместе  с  "Положением о  системе  управления  реализацией  национальной

программы  "Цифровая  экономика  Российской  Федерации")  //  Официальный  интернет-
портал правовой информации http://www.pravo.gov.ru, 07.03.2019.

10. Указ  Президента  РФ  от  09.05.2017  N  203  "О  Стратегии  развития
информационного  общества  в  Российской  Федерации  на  2017  -  2030  годы"  //
Официальный интернет-портал правовой информации http://www.pravo.gov.ru, 10.05.2017.

consultantplus://offline/ref=3B4F67EED0A02F94F7DF58796B0322FD49CCD1904C10092B12E5DB92721FC17DFCDDF7BC0A9845F368B5784BfFf5K
http://www.iprbookshop.ru/29071.html
http://www.iprbookshop.ru/74174.html
http://www.iprbookshop.ru/29312.html
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11. Распоряжение Правительства РФ от 30.09.2018 N 2101-р "Об утверждении
комплексного  плана  модернизации  и  расширения  магистральной  инфраструктуры  на
период  до  2024  года"  //  Официальный  интернет-портал  правовой  информации
http://www.pravo.gov.ru, 11.10.2018,

6.5. Интернет-ресурсы.
1. www  .  kremlin  .  ru Президент Российской Федерации
2. www  .  gov  .  ru Сервер органов государственной власти Российской Федерации
3. http  ://  www  .  gov  .  ru  /  main  /  page  7.  html Федеральное собрание РФ
4. http  ://  www  .  duma  .  gov  .  ru  / Государственная Дума ФС РФ
5. www  .  vsrf  .  ru Верховный Суд Российской Федерации
6. www  .  ksrf  .  ru Конституционный Суд Российской Федерации
7. http  ://  www  .  cikrf  .  ru Центральная избирательная комиссия РФ
Базы данных, информационно-справочные и поисковые системы
1 www  .  consultant  .  ru Справочная правовая система «КонсультантПлюс»
2 СПС Гарант v.7 - Справочно-Правовая Система
1 Электронная  Библиотека  Диссертаций  Российской  государственной

библиотеки ЭБД РГБ. Включает полнотекстовые базы данных диссертаций. http://diss.rsl.ru
3 www  .  iqlib  .  ru Электронная библиотека образовательных и научных изданий

Iqlib.
5 http  ://  www  .  cir  .  ru Университетская  информационная  система  Россия.  УИС

РОССИЯ.
6. www  .  public  .  ru Интернет-библиотека СМИ Public  .  ru

6.6. Иные источники 
1. Ефимова  Л.Г.,  Сиземова  О.Б.  Правовая  природа  смарт-контракта  //

Банковское право. 2019. N 1. С. 23 - 30.
2. Волос А.А. Смарт-контракты и принципы гражданского права // Российская

юстиция. 2018. N 12. С. 5 - 7.
3. Шайдуллина  В.К.  Смарт-контракты  на  финансовом  рынке:  результаты

исследования // Судья. 2019. N 2. С. 21 - 23.
4. Правовое  регулирование  экономических  отношений  в  современных

условиях развития цифровой экономики: монография / А.В. Белицкая, В.С. Белых, О.А.
Беляева и др.; отв. ред. В.А. Вайпан, М.А. Егорова. М.: Юстицинформ, 2019. 376 с.

5. Громова  Е.А.  Смарт-контракты  в  России:  попытка  определения  правовой
сущности // Право и цифровая экономика. 2018. N 2. С. 34 - 37.

6. Федоров  Д.В.  Токены,  криптовалюта  и  смарт-контракты  в  отечественных
законопроектах с позиции иностранного опыта // Вестник гражданского права. 2018. N 2.
С. 30 - 74.

7. Савельев  А.И.  Некоторые  правовые  аспекты  использования  смарт-
контрактов и блокчейн-технологий по российскому праву // Закон. 2017. N 5. С. 94 - 117.
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9. Мехтиев  Э.  Доверие  -  душа  финансового  рынка  [Интервью  с  С.
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7. Материально-техническая база, информационные технологии, программное
обеспечение и информационные справочные системы 
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1. Специализированные залы для проведения лекций и аудитории для проведения
семинарских и практических занятий с использованием мультимедийного оборудования и
возможностью прямого выхода в сеть Интернет.

2. Специализированная мебель и оргсредства: аудитории и компьютерные классы,
оборудованные посадочными местами.

3.  Технические  средства  обучения:  Персональные  компьютеры;  компьютерные
проекторы;  звуковые  динамики;  программные  средства,  обеспечивающие  просмотр
видеофайлов в форматах AVI, MPEG-4, DivX, RMVB, WMV.

4. Лицензионные электронные ресурсы: Windows, Microsoft Office (Excel, InfoPath,
PowerPoint, Publisher, Word).

5.  Информационные  справочные  и  поисковые  системы  «КонсультантПлюс»,
«Гарант».


