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Цель освоения дисциплины: сформировать компетенции в области решения 

стандартных задач профессиональной деятельности на основе информационной и 

библиографической культуры с применением информационно-коммуникационных 

технологий и с учетом основных требований информационной безопасности, 

осуществления сбора, хранения, обработки и оценки информации, необходимой для 

организации и управления профессиональной деятельностью (коммерческой, 

маркетинговой, рекламной, логистической, товароведной и (или) торгово-

технологической); применения основных методов и средств получения, хранения, 

переработки информации и работы с компьютером как со средством управления 

информацией (ОПК-1, ОПК-4). 

 

План курса: 

Тема 1. Экономическая информация как часть информационного ресурса общества 

Тема 2. Информационное обеспечение деятельности организаций 

Тема 3. Структура, классификация и использование информационно-

коммуникационных технологий 

Тема 4. Виды информационных технологий, их классификация 

Тема 5. Электронный документооборот 

Тема 6. Информационные технологии в компьютерной графике и графическом 

дизайне, их применение в торговой деятельности 

Тема 7. Информационные технологии открытых систем 

Тема 8. Основы телекоммуникаций и сетевых технологий  

Локальные сети: понятие, топология, организация, основы администрирования. 

Тема 9. Основы технологий Internet/Intranet, её применение в управлении торговой 

деятельностью 

Тема 10. Инструментальные программные средства информационных технологий в 

торговой деятельности 

Тема 11. Информационные технологии документальных информационных систем 

Тема 12. Технологии функционального моделирования в задачах управления 

информационным обеспечением торговой деятельности 

Тема 13. Информационные технологии анализа данных 

Тема 14. Основы безопасности информационных систем и технологий 

 

Формы текущего контроля и промежуточной аттестации: 
Формы текущего контроля успеваемости: диспут, контрольная работа, проектное 

задание, опрос. 

http://abc.vvsu.ru/Books/inform_tehnolog/page0001.asp#xex2


Формы промежуточной аттестации, отражающие формирование компетенции на 

уровне данной дисциплине: экзамен.  

Этапы освоения компетенций ОПК-1.3, ОПК-4.3 отражают формирование: 

на уровне знаний: 

Порядок заключения договоров с подрядчиками 

Основы делового общения и бизнес-коммуникаций; принципы построения 

организационно-управленческих структур наукоемких организаций, условия их 

применения в зависимости от характеристик бизнеса 

на уровне умений: 

Вести переговоры с подрядчиками в условиях дефицита времени 

на уровне навыков: 

Контроль финансовых взаимоотношений с подрядчиком 

 

Основная литература: 
1.Клочко И.А. Информационные технологии в профессиональной деятельности 

[Электронный ресурс]: учебное пособие/ Клочко И.А.- Электрон. текстовые данные.- 

Саратов: Вузовское образование, 2014. - 236 c.- Режим доступа: 

http://www.iprbookshop.ru/20424.- ЭБС «IPRbooks» 

2. Мишин А.В. Информационные технологии в профессиональной деятельности 

[Электронный ресурс]: учебное пособие/ Мишин А.В., Мистров Л.Е., Картавцев Д.В.- 

Электрон. текстовые данные.- М.: Российский государственный университет правосудия, 

2011.- 311 c.- Режим доступа: http://www.iprbookshop.ru/5771.- ЭБС «IPRbooks» 
 

 
 
 
 

Работать в команде, конструктивно общаться с коллегами, руководством, 

организовывать совместную деятельность в составе рабочих групп 

Организация и координация взаимодействия с отделом маркетинга по вопросам 

анализа конкурентной среды, ценовой политики, объемов оборота, 

конкурентоспособности, скорости реализации продукции; оценки состояния рынка 

постпродажных услуг 


