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Цель освоения дисциплины: 
Сформировать компетенцию в области определения особенностей и выявления 

тенденций развития международных валютно-кредитных отношений: ПКс ОС II-9. 
 
План курса: 
Тема 1. Формы и методы международных коммерческих операций. Классификация 

внешнеторговых сделок по формам торговли. Прямые экспортные и импортные операции 
в международной торговле. Создание совместных предприятий.  Франчайзинг. 
Экономическая сущность и виды сделок встречной торговли (бартерные сделки, встречные 
закупки, компенсационные и др. сделки). Практика использования международного 
лизинга в мировой торговле. Международная подрядная кооперация. 

Тема 2. Особенности внешнеторговых операций на отдельных товарных рынках. 
Классификация сделок по направлениям торговли. Особенности внешнеторговых операций 
на рынках отдельных групп товаров (сырье, машины и оборудование, продовольственные 
товары и товары широкого потребления, объекты интеллектуальной собственности) – 
формы и методы торговли, специфика внешнеторговых сделок. 

Тема 3. Особенности организации внешнеторговых операций с использований 
посредников. Роль и значение посредников в международной торговле. Виды 
внешнеторговых посредников. Особенности посреднических соглашений и практика их 
применения в международной практике. Агентский и дистрибьюторский договоры в 
международной практике: содержание, стороны, ответственность. 

Тема 4. Состязательные формы международной торговли. Международные тендеры. 
Объекты торгов. Тендер и его содержание. Порядок подготовки и проведения торгов. 
Тендерная документация. Формы и способы продвижения экспорта и импорта 
комплектного оборудования и ряда сырьевых товаров через тендерные торги.  

Тема 5. Внешнеторговые операции по передаче результатов интеллектуальной 
собственности. Особенности торговли промышленной интеллектуальной собственностью. 
Виды лицензионных соглашений в ВЭД. Специфика внешнеторговых сделок с лицензиями 
и ноу-хау. Формирование основных условий лицензионного договора, виды лицензионных 
платежей и практика их применения в деятельности российских участников ВЭД. Практика 
контрактной работы и реализации сделок. 

Тема 6. Договор международной купли-продажи товаров. Договор международной 
купли-продажи: понятие и юридические признаки. Источники правого регулирования 
договорных отношений в сфере международного коммерческого оборота. Структура 
договора международной купли-продажи товаров. Существенные и несущественные 
условия договора. Договор купли-продажи и его базисные условия при доставке грузов. 
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Тема 7. Таможенные процедуры. Теоретические основы развития таможенных 
процедур (операций). Основные принципы перемещения товаров и транспортных средств 
через таможенную границу Российской Федерации.  

Тема 8. Информационное обеспечение ВЭД. Источники коммерческой информации. 
Внешнеэкономическая деятельность организации и международная торговая палата. База 
данных Trademap. Портал анализа рынков продукции Product Map. База данных 
Европейской Комиссии. База данных UN COMTRADE. 

 
Формы текущего контроля и промежуточной аттестации: 

Код 
компетенции 

Наименование 
компетенции 

Код этапа 
освоения 

компетенции 

Наименование этапа  
освоения компетенции 

ПКс ОС II-9 Способность принимать 
решения в области 
внешнеэкономической 
деятельности на основе 
анализа отечественной и 
зарубежной практики по 
вопросам внешней 
торговли 

ПКс ОС II-
9.2 

Способность определять 
особенности и выявлять 
тенденции развития 
международных валютно-
кредитных отношений 

 
 

Результат формирования компетенции на уровне данной дисциплины обеспечивается 
путем формирования у обучающихся: 

На уровне знаний: 
Основные формы и методы осуществления внешнеэкономической деятельности. 

Технологии осуществления внешнеторговых сделок. Особенности взаимодействия с 
иностранными партнерами. Основы правовой специфики ВЭД при подготовке 
экономической информации при составлении договора международной купли-продажи, 
правовые основы заключения и исполнения сделки в соответствии с российским и 
международным законодательством. Экономические подходы к выработке 
организационно-правовых решений при исполнении внешнеторговых сделок. Способы и 
формы получения необходимой аналитической информации по проблемам ВЭД. 

На уровне умений: 
Использовать основы полученных знаний при подготовке, заключении и 

исполнений внешнеторговых сделок. Применять экономические знания для решения 
практических задач; выявлять, ранжировать и оценивать риски, сопровождающие 
предпринимательскую деятельность организаций, ориентированных на 
внешнеэкономическую деятельность. Осуществлять профессиональную деятельность на 
основе развитого правосознания, правового мышления и правовой культуры. Готовить 
аналитические материалы для принятия необходимых решений в ходе осуществления 
работы в области ВЭД. Проводить экономический анализ информации, полученной из 
доступных зарубежных и отечественных источников, и представлять полученные выводы 
в виде грамотно подготовленных обзоров и отчетов. 

На уровне навыков: 
Владеть современными методами, инструментами и технологией поиска, обобщения 

и анализа информации в области экономической науки в целом и конкретно в области ВЭД 
и способами обработки аналитических материалов, проведении расчетов и сопоставления 
обоснования для принятия управленче-ского решения. Навыками применения правовых 
знаний при подготовке мат-риалов экономического характера и методами сбора, 
сохранения, управления и обработки внешнеэкономических данных, предназначенных для 
решения задач предприятия и принятия управленческих решений 
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