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Цель освоения дисциплины: 
Сформировать компетенции в области разработки инвестиционных проектов, в том 

числе, в рамках национальной экономики, оценивания эффективности и рисков 
разрабатываемых проектов: ПКс ОС II-7. 

 
План курса: 
Тема 1. Эволюция и основные черты интеграционных процессов в конце ХХ – 

начале ХХI вв. Формы и этапы международной экономической интеграции 
Определение понятия международная экономическая интеграция, сопоставление 

предложенных разными отечественными и зарубежными авторами определений.  
Мотивы интеграционных процессов в разных регионах мира. Какие цели 

преследуют те или иные интеграционные процессы и их связь с культурно-историческим 
аспектом. 

Некоторые подходы к региональной интеграции: функционализм Девида Митрани, 
неофункционализм Эрнста Хааса, транзакционализм Карла Дойча, новый регионализм 
Бъорн Хеттне, классификация Белла Баласса. Уровни экономической интеграции по 
классификации Белла Баласса: ПТС, ЗСТ, ТС, общий рынок, экономический союз.  

Этапы международной экономической интеграции и эволюция целей и подходов, а 
именно: региональная интеграция первого поколения, второго поколения, третьего 
поколения.  

 
Тема 2. Основные центры интеграционных процессов в современной мировой 

экономике. Европейская интеграция 
Региональная интеграция как явление возникла после второй мировой войны. 

Основные признаки региональной интеграции, которые объединяют все существующие 
интеграционные союзы. Сущностное и организационное отличие между межфирменными 
связями, отраслевыми связями и глобальными цепочками добавленной стоимости. Этапы и 
длительность европейской интеграции на примере ЕС. Две вехи в истории формирования 
ЕС: качественное развитие и количественное развитие. Этапы и длительность азиатской 
интеграции на примере АСЕАН. Особенности азиатской и европейской моделей 
интеграции. Универсальные классификационные признаки интеграционных моделей. 
Двусторонние соглашения интеграционных объединений с третьими странами. Эффект 
«миски спагетти» Джагдиш Бхагвати (Jagdish Bhagwati «spaghetti bowls»). Соглашения о 
всеобъемлющем партнерстве включают в себя положения не только WTO+ и WTO-X, но и 
вопросы военно-политического сотрудничества, чем и создают новую гибридную форму 
интеграции.  

 
Тема 3. Североамериканское соглашение о свободной торговле (НАФТА) 
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История создания и эволюция североамериканского соглашения о зоне свободной 
торговли. Содержание соглашений CUSFTA (1987 г.), NAFTA (1992 г.), USMCA (2018 г.) и 
вопросы регулирования. Основные отличия упомянутых соглашений друг от друга. Какие 
сферы и сектора регулируются соглашением? 

Соглашения о ЗСТ США с третьими странами. Чем мотивируется выбор торговых 
партнеров? Почему в их числе нет Китая, Японии, стран Европейского Союза и других 
развитых стран. 

Определение глубины интеграционного объединения по методологии Всемирного 
банка базируется на юридической проработанности соглашений о создании 
интеграционных объединений (Deep Trade Agreements Database, World Bank). Если в рамках 
выбранной формы взаимодействия, помимо основных критериев, присущих ей, 
согласовываются дополнительные сферы и правила сотрудничества, которые 
подразумевают более глубокую и расширенную форму обязательств и не содержатся в 
соглашениях ГАТТ/ВТО (WTO-X, WTO-Plus), то такая интеграция классифицируется как 
глубокая. Подобные обязательства согласовываются в зависимости от степени взаимной 
готовности и заинтересованности. 

Характерной особенностью этих соглашений является разноуровневая интеграция 
неоднородных стран с дифференцированными экономическими показателями и 
усложнённым содержанием интеграционных соглашений (формат ЗСТ++), где главными 
акторами и субъектами международных экономических отношений выступают не 
государства-члены, а транснациональные корпорации (ТНК). 

Рассмотреть следующие определения: 
� Режим наибольшего благоприятствования; 
� Национальный режим; 
� Правила происхождения товаров; 
� Антидемпинговые пошлины; 
� Компенсационные пошлины. 
 
Тема 4. Интеграционные процессы в Латинской Америке 
Основными экономическими интеграционными объединениями в Латинской 

Америке являются таможенный союз Меркосур, глубокая зона свободной торговли (т.н. 
ЗСТ+) Тихоокеанский Альянс, таможенный союз Центральноамериканская 
интеграционная система.  

Меркосур (Mercosur). Присоединение Венесуэлы к Меркосур блокируется 
Парагваем. Самой крупной экономикой организации и её движущей силой является 
Бразилия, чья доля в совокупном ВВП Союза (по состоянию на 2019 г.) составляет порядка 
74%, а доля торгового оборота – 70,5%. У группировки имеется 5 реально действующих 
наднациональных органа.  

Тихоокеанский Альянс (Pacific Alliance). Несмотря на то, что формат 
Тихоокеанского Альянса формально соответствует форме глубокой зоны свободной 
торговли, однако он фактически соответствует более глубокой форме взаимодействия, чем 
«общий рынок», поскольку основной декларированной целью является «принцип четырех 
свобод + 1». Фактор свободной кооперации определяется, как поощрение, объединение 
усилий и обмен опытом в десяти дополнительных областях, таких как: 

1. государственная политика (распространение передовых методов, обмен 
информацией об успешном опыте); 

2. интеллектуальная собственность; 
3. туризм; 
4. привлечение ПИИ (стимулирование механизмов, поощрение 

предпринимательства); 
5. изменение климата (разработка совместных проектов); 
6. культура; 
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7. спорт (содействие физическому и психосоциальному развитию); 
8. повышение конкурентоспособности; 
9. здравоохранение (поставки лекарств, качество медицинских услуг, 

фармацевтика);  
10. обмен информацией (в частности о сельскохозяйственных ресурсах); 
Центральноамериканская интеграционная система (SICA). Группировка является 

самой старой в регионе. Созданию интеграционного объединения SICA способствовало 
подписанное в 1960 г. соглашение о создании Центральноамериканского общего рынка 
(англ. The Central American Common Market – CACM) в форме таможенного союза между 
четырьмя странами: Гватемалой, Сальвадором, Гондурасом и Никарагуа. Однако действие 
таможенного союза и общего рынка прекратилось в 1969 г. в результате военного 
конфликта между Сальвадором и Гондурасом поводом которого послужил проигрыш 
футбольной команды Гондураса команде Сальвадора в матчах плей-офф отборочного этапа 
чемпионата мира по футболу. В результате шестидневной войны («футбольная война») 
погибло несколько тысяч человек, а региональный интеграционный проект потерял смысл 
и был прекращён. Последствия данной ситуации способствовали серьезному 
политическому и экономическому кризису в 1970-х и 1980-х гг. В 1991 г. группировка была 
восстановлена подписанием Тегусигальского протокола. 

 
Тема 5. Интеграционные процессы в Азиатско-Тихоокеанском регионе 
Особенности интеграционной модели АСЕАН: эволюция и перспективы. 

Исследование азиатского опыта интеграции способствует выявлению специфических 
нестандартных подходов – сетевая интитуционализация (network-like institutionalization), 
непринужденный стиль ведения переговоров «ASEAN Way» и формула «АСЕАН минус 
Х».  

Основную роль в азиатском интеграционном процессе сыграла Японская 
«парадигма летающих гусей» и азиатские семейные конгломераты, как доминирующие 
экономические игроки.  

История формирования и качественные отличия таких интеграционных форматов, 
как: 

� Азиатско-Тихоокеанское экономическое сообщество (АТЭС). 
� Азиатско-Тихоокеанская зона свободной торговли (АТЗСТ). 
� Всеобъемлющее и прогрессивное соглашение о Транстихоокеанском 

партнерстве (CPTPP) на базе существующего интеграционного объединения АСЕАН+6.  
 
Тема 6. Интеграция на Ближнем Востоке и на Африканском континенте 
В настоящее время на Африканском континенте функционируют семь 

интеграционных группировок разных форматов и уровня развития, а также созданная в 
2018 г. континентальная зона свободной торговли на базе глубокого юридически 
проработанного соглашения. Они представлены ниже: 

1. ECOWAS – Экономическое сообщество западноафриканских государств; 
2. COMESA – Общий рынок Восточной и Южной Африки; 
3. WAEMU – Западноафриканский экономический и валютный союз; 
4. CEMAC – Экономическое и монетарное сообщество стран центральной 

Африки; 
5. SADC – Сообщество развития Юга Африки; 
6. EAC – Восточноафриканское сообщество; 
7. SACU – Южноафриканский таможенный союз; 
8. AfCFTA – Африканская континентальная зона свободной торговли. 
На Ближнем Востоке действует два интеграционных объединения: 
1. PAFTA – Панарабская зона свободной торговли; 
2. GCC – Совет сотрудничества арабских государств Персидского залива. 
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В целом, интеграционные процессы на африканском континенте в конце 20 в. имели 
формальный характер в которых вместо создания торговли больше доминировал эффект 
отклонения от торговли. 

Для Африки, как и для других регионов мира, характерен эффект «спагетти», когда 
примерно одни и те же страны являются участницами разных объединений. Так, все страны 
СЕМАК участвуют в ЭККАС и ряд из них входят в состав СЕНСАД. В КОМЕСА входят 7 
государств САДК и 4 государства ВАС. 4 страны ИГАД являются членами КОМЕСА. 
Страны САДК одновременно участвуют в КОМЕСА, ВАС, САКУ и ЭККАС. Подобный 
эффект ведет к дублированию программ, противоречиям в определении ряда понятий 
(например, правила страны происхождения товара) и низкой эффективности деятельности. 

Примечательно, что Соглашение о Континентальной ЗСТ является более глубоким 
чем любое существующее соглашение об интеграции на континенте. 

 
Тема 7. Интеграционные процессы на постсоветском пространстве 
Эволюция интеграционных процессов от подписания соглашения о ЗСТ СНГ от 15 

апреля 1994 г. до формирования Евразийского экономического союза. Дезинтеграция 
постсоветского пространства и центробежные тенденции. Насколько заимствованные 
модели экономической интеграции соответствуют культурно-историческим и 
политическим факторам постсоветского региона? Причины дезинтеграции и перспективы 
дальнейшего сотрудничества. Подписание совместной декларации по статусу Каспийского 
моря (Каспийская декларация): мотивы и последствия.  

Международная правосубъектность ЕАЭС и фактор членства всех государств союза 
в ВТО. Три государства СНГ – Азербайджан, Белоруссия, Узбекистан – до сих пор не 
присоединились к ВТО. Целесообразность их присоединения.  

 
Тема 8. Россия в интеграционных процессах 
Роль России как естественного интеграционного ядра на постсоветском 

пространстве. Создание Союзного государства Россия и Беларусь: мотивы и эволюция.  
Влияние присоединения России к ВТО на интеграционные перспективы. С какими 
государствами и интеграционными объединениями подписаны двусторонние соглашения? 

 
Формы текущего контроля и промежуточной аттестации: 

Код 
компетенции 

Наименование 
компетенции 

Код этапа 
освоения 

компетенции 

Наименование этапа 
освоения компетенции 

ПКс ОС II-7 

Способность принимать 
решения в области 
международных 
отношений на основе 
анализа международной 
экономической 
обстановки 

ПКс ОС II-7.3 

Способность выявлять 
тенденции развития 
международной 
экономической интеграции 

 
Результат формирования компетенций на уровне данной дисциплины 

обеспечивается путем формирования у обучающихся: 
Знание: 
- основных форм международных экономических отношений и их проявлений в 

современной мировой экономике; 
- особенностей развития мирохозяйственных связей на современном этапе развития 

мировой экономики; 
- закономерностей и этапов развития международных экономических отношений и 

международных экономических учреждений на современном этапе; 
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- о специфике и предмете действия важнейших международных экономических 
учреждений, в рамках которых осуществляется многосторонняя экономическая 
дипломатия; 

- об основных организационных формах и методах экономической дипломатии, 
понимания различия в статусе межгосударственных учреждений и секретариатов их 
обслуживающих; 

- особенности глобальных проблем современности и их влияние на международные 
экономические отношения. 

Умение: 
- выявлять тенденции развития мировой экономики и международных 

экономических отношений, влияющие на международный бизнес; 
- использовать полученные знания для научного анализа событий, явлений и 

процессов в области мировой экономики, как в глобальном масштабе, так и на уровне 
функционирования мирохозяйственных институтов и отдельных экономических 
субъектов, участвующих в международных экономических отношениях; 

- анализировать и критически оценивать конкретные проблемы и ситуации, ставшие 
предметом многосторонней экономической дипломатии с позиции интересов РФ; 

-  осуществлять поиск, сбор и обработку социально-экономической информации для 
подготовки профессиональных решений;  

- ориентироваться в расстановке сил по конкретным направлениям международных 
экономических переговоров (в рамках своей компетенции), оценивать роль и значимость 
конкретных экономических организаций для осуществления многосторонней 
экономической дипломатии РФ. 

Владение:  
- навыками выявления тенденции развития международных экономических 

отношений; 
- способностью анализировать динамику развития мировой экономики и 

международных экономических отношений. 
- навыками использования специальной терминологии, применяемой в конкретных 

международных экономических организациях; 
- навыками использования исследований этих организаций в качестве источников 

для подготовки курсовых работ, дипломов, служебных записок и документов; 
- навыками самостоятельного поиска материалов конкретных международных 

организаций, используя Интернет. В первую очередь в использовании материалов, 
исследований и документов ООН и ВТО. 

 
Основная литература: 
1.Андриянов, В. П. Мировая экономика и международные экономические 

отношения: учеб. -методич. пособие / В.П. Андриянов. — Москва: ИНФРА-М, 2019. — 123 
с. - ISBN 978-5-16-107952-2. - Текст: электронный. - URL: 
https://znanium.com/catalog/product/1039349 

2.Международные экономические отношения в глобальной экономике: учебник для 
вузов / И. Н. Платонова [и др.]; под общей редакцией И. Н. Платоновой. — Москва: 
Издательство Юрайт, 2020. — 528 с. — (Высшее образование). — ISBN 978-5-534-10040-2. 
— Текст: электронный // ЭБС Юрайт [сайт]. — URL: https://urait-
ru.ezproxy.ranepa.ru:2443/bcode/456254 
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