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Учебный план дополнительной профессиональной программы 

повышения квалификации 

Аналитик данных (Специалист по большим данным (продаж банковских продуктов) 
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1. 2 3 4 5 6 7 8 9 10 11 12 13 14 16 17 18 19 20 

1. 
Раздел 1. Вводное занятие. Работа с 

заинтересованными сторонами 
2 - - - - - - 2 2 - - - - - - - ПК-1, ПК-2 

2 
Раздел 2. Основы бизнес-аналитики 

продаж банковских продуктов 
12 6 - - 6 - - 6 6 - - - - Т  - ПК-1, ПК-2 

3 

Раздел 3. Инструменты и технологии 

бизнес-аналитики продаж 

банковских продуктов 

14 4 - - 4 - 2 6 6 - - - - ПЗ 2 (З) - 
ПК-1, ПК-

2 

4 

Раздел 4. Моделирование 

бизнес-процессов в кредитной 

организации 

12 4 - - 4 - 2 6 6 - - - - Т  - 
ПК-1, ПК-

2, ПК-3 

5 

Раздел 5. Методология 

структурного анализа 

бизнес-процессов в кредитной 

организации 

14 6 - - 6 - 2 4 4 - - - - ПЗ 2 (З) - 
ПК-1, ПК-

2, ПК-3 

6 

Раздел 6. Применение бизнес-

аналитики в управлении и 

повышение эффективности 

деятельности кредитной организации 

12 6 - - 6 - - 4 4 - - - - Т 2 (З) - 
ПК-1, ПК-

2, ПК-3 

 Итого: 66 26 - - 26 - 6 28 28 - - - - - 6 - 
ПК-1, ПК-

2, ПК-3 



 2 

 Итоговая аттестация 6 - - - - - - - - - - - - -  

6 

(КЭ

) 

ПК-1, ПК-

2, ПК-3 

 Всего: 72 26 - - 26 - 6 28 28 - - - - - 6 6 
ПК-1, ПК-

2, ПК-3 

 

 

1. Виды текущего контроля успеваемости (ТКУ): Т – тестирование; практическое задание (ПЗ). 

2. Виды итоговой аттестации: квалификационный экзамен (КЭ) – теория (Т), практическое задание (ПЗ). 
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